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< Gastgeberin Isabelle Hagewald,
Geschaftsfuhrerin Mein Geld GmbH

Bereits zum dritten Mal fand am 12. Oktober 2023 die hochkaratige
Galaveranstaltung zur Verleihung der Boutiquen Awards in Frankfurt
statt. Uber 200 Teilnehmer aus der gesamten Branche waren im Zoo-
gesellschaftshaus anwesend, um die herausragenden Leistungen von
unabhédngigen Asset Managern zu wiirdigen.

Die renommierten Boutiquen Awards wurden von den drei Initiatoren
Mein Geld Medien Gruppe, AECON Fondsmarketing und Pro Boutiquen-
Fonds GmbH ins Leben gerufen und haben sich inzwischen als feste
GroRe in der Fondsbranche etabliert. In insgesamt zehn Kategorien,
darunter Aktien, Renten, Multi-Asset-Strategien (defensiv, ausgewogen,
offensiv), Liquid Alternatives, Top Innovation, Best Newcomer, Anleger-
kommunikation und Nachhaltigkeit, wurden die Preise verliehen.

> Mitinitiatoren Michael Gillessen,
Geschaftsfuhrer Pro BoutiquenFonds GmbH und
Jirgen Dumschat,

Geschaftsfuhrer AECON Fondsmarketing GmbH

Die Jury

1. Sascha Hinkel (Deka Vermdgensmanagement GmbH) 2. Roland Kélsch (Qualitatssicherungsgesellschaft Nachhaltiger Geldanlagen mbH)
3. Claudia Giani Leber stellvertretend fur Dr. Hendrik Leber (ACATIS Investment KVG mbH)

4. Jiirgen Dumschat (AECON Fondsmarketing GmbH) 5. Michael Gillessen (Pro BoutiquenFonds GmbH)

6. Isabelle Hagewald (Mein Geld Medien Gruppe) 7. Detlef Glow (Refinitiv Lipper London Stock Exchange Group - leider verhindert)
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Die Auszeichnungen sind speziell fiir Investmentfonds von kleineren,
unabhéngigen Asset Managern reserviert. Diese zeichnen sich nicht nur

durch eine hervorragende Wertentwicklung aus, sondern haben sich
auch in der Beantwortung eines umfangreichen Fragebogens von ihren
|

Mitbewerbern abgehoben.
SAVE TH E OKTOBER 2024 Das Ziel der Boutiquen Awards und der 6ffentlichen Auszeichnung ist
DATE IN FRANKFURT es, Fondsboutiquen mit ihren oft sehr kreativen und benchmarkfernen
Strategien stdrker ins Rampenlicht zu riicken. Eine exzellente Wertent-
wicklung allein reicht nur selten aus, um dieses Ziel zu erreichen. Die
alljahrliche Award-Verleihung soll die Fondsinitiatoren in ihrem Streben
unterstiitzen.

Der Veranstaltungstermin fiir das kommende Jahr steht bereits fest:
Der 10. Oktober 2024 verspricht erneut ein Highlight der Fondsbranche
zu werden.

MEIN GELD

< Boutiquen-Award-Gewinner Fidecum SICAV Contrarian
Value Euroland (Fidecum AG), vertreten durch
Klaus Kimmerer, Vorstand Kundenbetreuung und Marketing
Boutiquen Award Aktien

« Boutiquen-Award-Gewinner DC Value Global Balanced
(Dickemann Capital AG), vertreten durch Torben Gerber,
Capatico GmbH, Geschéftsfuhrer und Hala Instanbullu,
Dickemann Capital AG, Wirtschaftsjuristin
Boutiquen Award Multi Asset ausgewogen
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~ Boutiquen-Award-Gewinner FV Global Bonds (FV Frankfurter
Vermaégen AG), vertreten durch Sven Bostrom, Head of Sales
Boutiquen Award Renten

~ Boutiquen-Award-Gewinner R+P Rendite Plus Ul
(Ringelstein & Partner Vermogensbetreuung),
vertreten durch Frank Ringelstein, Geschaftsfihrer und
Asset Manager und Tobias Kroll, Geschaftsfihrer
Boutiquen Award Multi Asset defensiv

< Boutiquen-Award-Gewinner Fiduka-Universal-Fonds
(Fiduka-Depotverwaltung GmbH), vertreten durch
Marco Herrmann, Geschaftsfihrer und CIO und
Jurgen Muinch, Geschaftsfuhrer Kundenbetreuung
Boutiquen Award Multi Asset offensiv

Die Botschafter

BOUTIQUEN
AWARDS

-
-
-
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1. Andreas Gessinger (Universal Investment) 2. Daniel Knérr (Ampega Investment) 3. Benjamin Linn (AXXION)
4. Rene Assion (BN & Partners) 5. Thorsten Schrieber (DJE Kapital) 6. Gunnar Rieke (Donner & Reuschel)
7.)org Stotz (Hansainvest) 8. Daniel Haas (LAIQON) 9. Anja Schlick (Hauck Aufhduser Lampe)

10. Bjorn Kogler (LGT Bank) 11. Christian Hammer (Netfonds) 12. Adrian Hurler (Steubing)
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> Boutiquen-Award-Gewinner
Invest In Visions GmbH,
vertreten durch Edda Schroder,
Managing Director und

Stefanie Weber, Senior Business
Development Manager
Boutiquen Award
Anlegerkommunikation

< Boutiquen-Award-Gewinner Seahawk Equity Long
Short Fund (Seahawk Investment GmbH),
vertreten durch Hubertus Clausius,
geschaftsfihrender Gesellschafter
Boutiquen Award Liquid Alternatives

N\
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< Boutiquen-Award-Gewinner Kahler & Kurz Capital
GmbH, vertreten durch Jochen Kurz, geschaftsfiihrender
Gesellschafter und Fondsmanager
Boutiquen Award Best Newcomer

~ Boutiquen-Award-Gewinner Invest In Visions GmbH,
vertreten durch Edda Schréder, Managing Director und
Ariane Schoén, Senior Impact Manager
Boutiquen Award Nachhaltigkeit
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3 Jahre ART Global Macro Fonds:
Mit ,Nowcasts" zu globalem Exposure
und Inflationsschutzanlagen

Kai Mésmang und Martin RoBner von Third Year Capital haben allen Grund, stolz zu
sein: Vor kurzem feierten sie mit ihrem ART Global Macro Fonds das dreijahrige Fonds-
Jubildum. Im Sommer 2020 - auf dem Hohepunkt der Corona-Pandemie - legten sie
mit dem Haftungsdach BN & Partner den Makro-Fonds auf, der bereits die 50-Milli-
onen-Euro-Marke geknackt hat. Als bankenunabhéngiger Anbieter einer ,, quanta-
mentalen” Makro-Strategie nutzt Third Year Capital Daten und Technologien, um
globale Signale systematisch und in Echtzeit auf liquide Anlageklassen anzuwenden

Gratulation zum dreijahrigen Fonds-
Jubildum. Wie bewerten Sie lhre ersten
drei Jahre?

ROSSNER & MOSMANG: Unsere ersten
drei Jahre waren sehr erfolgreich. Insbe-
sondere in Monaten mit schwachen Aktien-
und Anleihemirkten wie im Januar oder
Mairz 2023 konnten wir unter Beweis stel-
len, dass sich unsere Strategie deutlich
von Wettbewerbern unterscheidet und
bewihrt. Unser Ziel ist es nun, auf dieser
positiven Performance aufzubauen.

Wie unterscheidet sich Ihre globale
Macro-Strategie von anderen
Anlagestrategien?

ROSSNER & MOSMANG: Wir setzen
auf eine steigende Nachfrage nach inno-
vativen Fondskonzepten, die nicht haupt-
sdachlich auf Aktien als Renditetreiber
vertrauen. Dazu gehoren unter anderem
eine sehr flexible Asset-Allokation, Risiko-
gewichtung, geografische Diversifikation
und taktische Short-Positionen. Im Gegen-
satz zu traditionellen Mischfonds waren
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Inflationsschutzanlagen bei uns schon
immer ein wichtiger Teil der aktiven Stra-
tegie, nicht erst seit dem Ausbruch der Infla-
tion im Jahr 2021.

Wie identifizieren Sie globale Trends
und Themen fiir Ihre Anlagestrategie?

ROSSNER & MOSMANG: Wir nutzen
»Nowcasts“, um Ursache-Wirkungs-Ketten
in Echtzeit zu erkennen und ihre Auswir-
kungen auf die Finanzmaérkte vorherzu-
sagen. Aus unserem tiefen Verstdndnis der
Volkswirtschaften leiten wir globale Invest-
mentsignale ab.

Wonach waéhlen Sie Anlageklassen und
Lander fiir lhre Allokation aus?

ROSSNER & MOSMANG: Unsere syste-
matische Strategie liefert tiber 100 Signale in
mehr als 20 Lindern und Anlageklassen. Nur
Mairkte mit hochster Signalstdrke finden in
unser Portfolio. Aktuell sehen wir Potenzial
in den Anleihemérkten kurz- und mittelfris-
tiger Laufzeiten in Europa und den USA. In
Landern wie Brasilien, die bereits erfolgreich
waren im Kampf gegen die Inflation, gibt es
wieder Chancen in allen Anlageklassen.

Wie stellen Sie sicher, dass Verluste
begrenzt werden und Sie in unter-
schiedlichen wirtschaftlichen
Szenarien gut diversifiziert sind?

ROSSNER & MOSMANG: Liquide Anlage-
klassen reagieren sofort auf Verdnderungen

BOUTIQUEN AWARDS SPEZIAL

in den Risikofaktoren Wachstum, Inflation,
Zinssatz und Olpreis. Bei uns werden diese
Risikofaktoren in der Portfoliokonstruk-
tion berticksichtigt und begrenzt. Durch
die Kombination der Anlageklassen kann
Global-Macro-Investieren deshalb bereits
in der Portfoliokonstruktion diversifizieren
und so das Risiko im Falle extremer Ereig-
nisse effektiv reduzieren.

Was pradestiniert lhr Unternehmen
von der GroRRe, der Struktur und der
Managementphilosophie her fur nach-
haltigen Erfolg auch in der Zukunft?

ROSSNER & MOSMANG: Wir investieren
kontinuierlich in unser Unternehmen, unser
Team und unsere Technologie. Und: Auch
eigenes Geld steckt direkt als Anlage im
Fonds. Bis auf diese Kernaktivitdt der Fonds-
beratung und Gesprdache mit Investoren
vertrauen wir auf starke Fondspartner wie
zum Beispiel BN & Partner als Haftungs-
dach. Das erlaubt uns einen hundertprozen-
tigen Fokus auf Research und Portfoliokons-
truktion. Schlussendlich liegt der Schliissel
zum Erfolg aber im fortgesetzten Vertrauen
der Investoren. Wir wissen es besonders zu
schitzen, wenn Investoren auch kleineren
Fondsboutiquen mit innovativen Ansédtzen
eine Chance geben.

Vielen Dank fiir das Gesprach.

Weitere Informationen finden Sie unter:
https://third-year.com

Hinweise: Diese Marketinginformation stellt weder eine Anlageberatung, eine individuelle Anlageempfehlung oder eine Einladung zur Zeichnung von
Wertpapieren dar. Die frihere Wertentwicklung ist kein zuverlassiger Indikator fiir die kiinftige Wertentwicklung. Eine Anlage in Finanzinstrumente
beinhaltet stets Risiken - z. B. Markt- oder Branchenrisiken, das Wahrungs-, Ausfall-, Liquiditats-, Zins- und Bonitatsrisiko. Daher sollten mégliche
Interessenten eine Investitionsentscheidung erst nach einem ausfiihrlichen Anlageberatungsgesprach durch einen registrierten Anlageberater und
nach Konsultation aller zur Verfligung stehenden Informationsquellen treffen. Zur weiteren Information finden Sie hier das Basisinformationsblatt
und den Wertpapierprospekt: https://www.universal-investment.com/de/. Eine Zusammenfassung der Anlegerrechte und eine Ubersicht Uber die
Instrumente der Rechtsdurchsetzung finden Sie in deutscher Sprache und in digitaler Form auf der zuvor bezeichneten Internetseite. Alle Informa-
tionen beziehen sich ausschlieRlich auf den Zeitpunkt der Erstellung dieser Marketinginformation, eine Garantie fir die Aktualitat und fortgeltende
Richtigkeit kann nicht ibernommen werden. Der vorstehende Inhalt gibt ausschlieBlich die Meinungen des Verfassers wieder, eine Anderung dieser

Meinung ist jederzeit méglich, ohne dass es publiziert wird.

BN
Partner

Kai Mésmang
Tel.: +49 89 45835393

Martin RoBner
Tel.: +49 89 45835369
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Herr Rieke, das Bankhaus DONNER &
REUSCHEL ist vielleicht nicht jedem ein
Begriff. Bitte stellen Sie es uns doch in
wenigen Worten kurz vor.

GUNNAR RIEKE: Unser Bankhaus wurde
1798 gegriindet und feiert somit in diesem
Jahr sein 225-jahriges Bestehen. Heute
arbeiten rund 600 Mitarbeiter fiir die
Belange unserer Kunden. Neben den Berei-
chen Private Banking, Unternehmer und
Institutionelle Kunden stellt die Betreu-
ung unabhidngiger Vermégensverwalter
und Asset Manager eines der strategischen
Geschiftsfelder der Bank dar. Unsere Kun-
den finden uns an sieben Standorten in
Deutschland sowie in unserer Niederlas-
sung in Luxemburg.

Sie sind fur die Betreuung von Fondsin-
itiatoren verantwortlich. Was bietet lhr
Haus als Verwahrstelle fiir Fonds?

GUNNAR RIEKE: Asset Manager, die einen
Fonds auflegen mochten oder aber eine neue
Verwahrstelle fiir ihren bestehenden Fonds

BOUTIQUEN AWARDS SPEZIAL

Verwahrstelle fur Ihr

Fondsmandat”

Mein Geld im Interview mit Gunnar Rieke. Gunnar
Rieke leitet im Bankhaus DONNER & REUSCHEL die
Abteilung Investor Services, in der Fondsinitiatoren
und Asset Manager professionelle Ansprechpartner

fur ihre Fonds- und Depotmandate finden

suchen, finden in uns eine leistungsstarke
Verwahrstelle fiir die Bereiche Financial
Assets und Real Assets. Neben der profes-
sionellen Bedienung samtlicher rechtlicher
und regulatorischer Anforderungen an eine
Verwahrstelle zeichnen wir uns durch fla-
che Hierarchien sowie eine personliche
Beziehung zu unseren Kunden aus. Bei uns
ist nichts von der Stange, sondern oftmals
individuell fiir unsere Kunden entwickelt.

Konnen Sie uns ein Beispiel nennen,
wo Sie sich von anderen Verwahrstellen
unterscheiden?

GUNNAR RIEKE: Es gibt eine Vielzahl an
standardisierten Aufgaben, die eine Ver-
wahrstelle zu erfiillen hat. Da sehen wir uns
gut aufgestellt und geriistet. Daneben gibt es
jedoch viele Details, bei denen sich entschei-
det, welche Partner am besten zueinander-
passen. Unsere Stédrke ist die persénliche
Betreuung unserer Kunden, denen jeweils
zwei feste Mitarbeiter in strategischen Fra-
gen und denen des Tagesgeschiftes zur Seite
stehen. Dieses Team koordiniert simtliche

05 | 2023 Mein Geld
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Fragestellungen des Kunden innerhalb
unseres Hauses. So geht keine Information
verloren. Daneben steht DONNER & REU-
SCHEL immer wieder fiir die Umsetzung
spezieller Fondsideen. So haben wir in
Zusammenarbeit mit den dazugehérigen
Kapitalverwaltungsgesellschaften (KVG)
den ersten deutschen Edelmetallfonds
mit physischem Gold aufgelegt. Oder aber
einen Fonds, der in Mikrofinanzkredite
investiert. Seinerzeit ein Novum. Wir sind
offen fiir das Ungewohnliche, wahrend wir
unsere Aufgabe als Verwahrstelle weniger
ungewohnlicher Fonds selbstverstdndlich
ebenso gewissenhaft und ordentlich erledi-
gen. Wir verstehen unser Handwerk.

Was diirfen Fondskunden bei lhnen
noch erwarten?

GUNNAR RIEKE: Grundsitzlich zeichnet
uns ein hochmotiviertes Team aus, das sich
auf unsere Kunden freut. Darauf, das All-
tagsgeschéft ebenso gemeinsam zu meis-
tern, wie auch etwaige Unstimmigkeiten
professionell zu l6sen. Letzten Endes haben
wir dasselbe Interesse wie unsere Kunden:
Den Fonds erfolgreich werden zu lassen!
Denn an groferen Volumina haben gleich-
sam unsere Kunden wie auch wir Freude.

Werden Sie bitte noch etwas konkreter.

GUNNAR RIEKE: Gern. Als Verwahrstelle
sorgen wir gemeinsam mit der KVG dafiir,
dass der Fonds rechtlich sauber aufgestellt
und bewirtschaftet wird. Die grof3te Her-
ausforderung, gerade am Anfang nach der
Fondsauflage, ist der Vertrieb des Fonds.
Hier unterstiitzen wir unsere Kunden in
deren Marketing- und Vertriebsaktivita-
ten. Wir stellen beispielsweise den Raum
fiir Webkonferenzen oder bieten person-
liche Treffen auf bekannten Fondsmessen.
Eigene Formate geben unseren Fondskun-
den die Biithne fiir ihre Anlagelésungen.

BOUTIQUEN AWARDS SPEZIAL

Wir 6ffnen unser Netzwerk, sodass unsere
Kunden von einem breiten Investoren-
feld und hervorragenden Dienstleistern
profitieren konnen. Das alles ist natiirlich
nicht kostenlos, jedoch iiber uns deutlich
gilinstiger, als wenn man dies in Eigenregie
durchfiihren mochte. Nicht zu vergessen:
Wir stellen auch gern den Kontakt zu Ver-
triebsfirmen her, die ihrerseits im konkre-
ten Fall helfen konnen. Auch hier: Nichts ist
von der Stange, kommen Sie gern mit uns
ins Gesprich.

Sie bieten auch Handelsdienstleis-
tungen fiir Fondsmandate an. Worum
handelt es sich hier genau?

GUNNAR RIEKE: Als Privatbank mit lan-
ger Historie verfiigt DONNER & REUSCHEL
tiber einen sehr erfahrenen Trading Desk,
der den Handel in Aktien, Renten, Wah-
rungen und Derivaten fiir unsere Kunden
schnell, fair und transparent abwickelt.
Ein Highlight hierbei ist die personliche
Erreichbarkeit: Denn neben dem direkten
Kontakt zum jeweiligen Hidndler konnen
unsere Kunden im Aktien- & Derviate-
Bereich tdglich bis 22 Uhr handeln - dies
ist fiir jeden interessant, der auch au8erhalb
unserer Zeitzone aktiv ist.

Wenn Sie in einem Satz sagen sollten,
warum sich ein Kunde fiir DONNER &
REUSCHEL als Verwahrstelle entschei-
den sollte ...

GUNNAR RIEKE: Da habe ich nicht die
eine markige Botschaft. Ich mdchte aber
jeden potenziellen Kunden dazu motivie-
ren: Lassen Sie uns einfach ins Gespréach
kommen. Testen Sie uns. Fordern Sie uns.
Wir freuen uns tiber jedes neue Mandat und
stellen uns Thren Herausforderungen.

Vielen Dank fiir das Gesprach!

)

DONNER & REUSCHEL

PRIVATBANK SEIT 1798

INVESTOR SERVICES

Weitere Informationen
finden Sie unter:
www.donner-reuschel.de/
investor-services
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Megatrends finden, in Vorreiter inves-
tieren: Der DJE - Multi Asset & Trends

Heute in Trends investieren, die die Welt heute und morgen bewegen

Zahlreiche Megatrends haben unser Leben
in der Geschichte grundlegend verdndert,
und sie tun es auch heute und in Zukunft.
Diese Megatrends haben hunderte erfolg-
reiche Geschédftsmodelle hervorgebracht
und Wohlstand und Innovationen vorange-
trieben. Megatrends finden und in Vorreiter
investieren: Genau darauf konzentriert sich
unser Fonds DJE — Multi Asset & Trends.

Der offensiv ausgerichtete und weltweit
anlegende Multi-Asset Fonds DJE — Multi
Asset & Trends von DJE Kapital setzt seit Jah-
ren auf eine flexibel anpassbare Mischung
aus Aktien, Anleihen, Edelmetallen sowie
Kasse beziehungsweise Absicherungsge-
schéfte fiir schwierigere Marktphasen. Im

aktuellen Umfeld hat der Fonds daher den
Anteil an Anleihen erh6éht, um vom héheren
Zinsniveau zu profitieren. Dieses Konzept
ist gerade im aktuellen, ausgesprochen her-
ausfordernden Kapitalmarktumfeld eine
zeitgemdRe Antwort fiir Anleger.

DJE setzt bei der Suche nach Unterneh-
men, deren Geschiftsmodelle von Mega-
trends profitieren, auf die geballte Power des
hauseigenen Research-Teams. Zwolf Ana-
lysten beobachten ein Anlageuniversum von
tiber 2.000 Unternehmen, sammeln riesige
Datenmengen und werten diese aus. Diesen
Wissensschatz kann Fondsmanager Moritz
Rehmann fiir die Auswahl der Aktien im DJE
— Multi Asset & Trends nutzen. »

= Aktien 70,99 %
= Anleihen 21,10 %
m Zertifikate 6,74 %
= Kasse 1,18 %

05| 2023 Mein Geld
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Mit seinem dynamischen Ansatz erreichte
der Fonds zum Beispiel seit Jahresbeginn
eine Performance von 9,32 Prozent (Stand
01.09.2023). Als offensiver Mischfonds bietet
er Anlegern eine defensive Komponente mit
Anleihen und Edelmetallen und die Wachs-
tumskomponente durch Aktien. Dabei ist
der Fonds flexibel, was diese Komponenten
anbelangt. Die Anleihekomponente ist bei-
spielsweise in letzter Zeit auf ca. 20 Prozent
gewachsen im Vergleich zu zehn Prozent in
der Niedrigzinsphase. Die laufende Rendite
fiir Anleihen im Fonds liegt derzeit bei 5,3
Prozent mit einer durchschnittlichen Dura-
tion von zweieinhalb Jahren.

Der Fonds hat beziiglich Anleihen auch
eine hohe Flexibilitdt. Im Moment setzen
wir beispielsweise auch auf amerikanische
Staatsanleihen, weil das Premium von
Unternehmensanleihen im Verhdltnis der-
zeit gering ist.

Bei der Aktienkomponente hat der Fonds
langfristige, thematisch klar definierte
Trends im Fokus. Fondsmanager Moritz
Rehmann identifiziert Unternehmen,
deren Wachstumsperspektiven struktu-
rell untermauert sind und mindestens die
nédchsten drei bis fiinf Jahre umfassen.

BOUTIQUEN AWARDS SPEZIAL

Der Schwerpunkt liegt hier bei Unterneh-
men aus Bereichen wie ,Digitales Leben®,
»,Gesundheit” oder ,Griine Technologien®.

Auch geografisch ist der Fonds flexibel. So
wurden in letzter Zeit zum Beispiel Invest-
ments in Japan erh6ht. Das Land 6ffnet
sich mehr fiir ausldndische Investoren.
Die Lohne haben sich im Land erhéht und
damit wird die Inflation angefacht. Die
Wihrung ist weiter schwach, was forder-
lich fiir exportorientierte Unternehmen ist.
Denn die Finanzierung fiir Unternehmen ist
durch den moderaten Leitzins noch immer
gilinstig und untermauert die Bewertung des
Aktienmarktes.

Diese Mischung aus Taktik und Trends ist
charakteristisch fiir den DJE — Multi Asset &
Trends. Der Fonds ist damit prinzipiell fiir
Anleger mit etwas mehr Risikoappetit geeig-
net, da durch die Wachstumskomponente
auch etwas mehr Volatilitat vorkommt, die
aber durch die weiteren Anlagebausteine
abgemildert wird.

DJE

Weitere Informationen finden Sie unter:
www.web.dje.de/megatrends-finden

Hinweise: Dies ist eine Marketing-Anzeige. Bitte lesen Sie den Verkaufsprospekt des betreffenden Fonds und das PRIIPs-KID, bevor Sie eine endgtil-
tige Anlageentscheidung treffen. Darin sind auch die ausfiihrlichen Informationen zu Chancen und Risiken enthalten. Diese Unterlagen kénnen in
deutscher Sprache kostenlos auf www.dje.de unter dem betreffenden Fonds abgerufen werden. Eine Zusammenfassung der Anlegerrechte kann in
deutscher Sprache kostenlos in elektronischer Form auf der Webseite unter www.dje.de/zusammenfassung-der-anlegerrechte abgerufen werden.
Alle hier veréffentlichten Angaben dienen ausschlieRlich Ihrer Information, kénnen sich jederzeit &ndern und stellen keine Anlageberatung oder

sonstige Empfehlung dar.

DJE,

KAPITAL AG

Moritz Rehmann
Fondsmanager des DJE -
Multi Asset & Trends
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Mit gleich zwei Preisen ist Invest in Visi-
ons bei den Boutiquen Awards 2023 ausge-
zeichnet worden. Sowohl in der Kategorie
»,Nachhaltigkeit“ als auch in der Kategorie
»Anlegerkommunikation“ sind dem Team
um Edda Schroder, Griinderin von Invest
in Visions, die begehrten Trophéen tiber-
reicht worden. Auch wenn Invest in Visions
im Fokus dieses Erfolgs steht, so ist ein Teil
der Geschichte die Einbettung in eine funk-
tionierende Partnerlandschaft.

Die HANSAINVEST Hanseatische Invest-
ment-GmbH ist die beauftragte Service-
KVG von Invest in Visions und begleitet ihre
Partnerinstitute nicht nur in der Fondsad-
ministration, sondern hat es sich vor allem
zum Ziel gesetzt, Wiinsche, Bediirfnisse und
Individualitdten jeder einzelnen Partnerge-
sellschaft in Einklang mit den komplexen
Anforderungen des Regulators umzusetzen.

»,Uns ist es wichtig, nicht nur besondere
Kundenbeziehungen zu unseren Fondsini-
tiatoren einzugehen, sondern vor allem im
Dschungel der Anforderungen Losungen

Inspiration in der
Administration -
Doppelerfolg fur
Invest In Visions

mit unseren Fondspartnern zu entwickeln,
die zu ihnen passen. Erst wenn das gelingt,
ist das Ergebnis ein einzelner Fonds oder
auch eine Palette von Investmentfonds, die
die Individualitédt der Asset Manager aus-
driicken. Wir sind davon iiberzeugt, dass
wir mit dieser Herangehensweise die Mog-
lichkeiten schaffen, uns vom Markt abzu-
heben und gleichzeitig alle gesetzlichen
Vorgaben und Richtlinien zu erfiillen. Es
ist die geschickte Verbindung der beiden
Pole Regulatorik und Individualitét, die den
Investmenterfolg am Ende positiv beein-
flussen®, sagt Dr. Jorg W. Stotz, Sprecher der
Geschiftsfithrung der HANSAINVEST und
einer der Laudatoren bei der Preisverleihung
der Boutiquen Awards 2023.

Invest in Visions gehort zu den Wegberei-
tern von Mikrofinanzanlagen in Deutsch-
land. Als Pionierin der ersten Stunde hat
Griinderin Edda Schréder 2011 zusammen
mit der HANSAINVEST den IIV Mikro-
finanzfonds initiiert — seinerzeit der erste
Fonds dieser Anlageklasse, der auch fiir
Privatanleger zugénglich war.
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Durch die Refinanzierung von Mikro-
finanzinstituten in Entwicklungs- und
Schwellenldndern trdagt der IIV Mikro-
finanzfonds dazu bei, Menschen den
Zugang zu dringend bendétigten Finanz-
dienstleistungen zu ermdoglichen. Mit sei-
nem Nachhaltigkeitsansatz verfolgt der IIV
Mikrofinanzfonds fiinf der 17 Nachhaltig-
keitsziele der Vereinten Nationen (Sustaina-
ble Development Goals, kurz SDG) und ver-
bindet damit die Férderung von Kleinst- und
Kleinunternehmen und gesellschaftliche
Verdanderungen. ,Mikrofinanz kann, wenn
sie effektiv eingesetzt wird, Armut redu-
zieren und Menschen dabei helfen, ihren
Lebensstandard aus eigener Kraft zu ver-
bessern®, so Edda Schroder, Griinderin und
Geschiéftsfithrerin von Invest in Visions.
»Wir glauben fest daran, dass Frauen eine
entscheidende Rolle in der wirtschaftlichen
Entwicklung spielen und eine immense
Wirkung auf ihre Gemeinschaften haben.
Daher ist es unser Anspruch, die Stellung
von Frauen zu fordern, so Edda Schréder
weiter. ,Mehrheitlich gehen die Kleinst-
kredite an Frauen, um ihnen so einen Weg
in die Selbststdndigkeit zu ermoglichen.”
Solche Erfolge und Initiativen transparent
zumachen, ist ein unverzichtbarer Baustein
in der Kommunikation von Invest in Visions.

Dr. Jorg W. Stotz hob diesen Punkt daher in
seiner Laudatio exemplarisch hervor: , Diese
Gesellschaft hat das Thema Marketing ver-
standen, es werden alle Kanile auf diversi-
fizierte Art und Weise genutzt, um die vielen

BOUTIQUEN AWARDS SPEZIAL

verschiedenen Kundengruppen bestmoglich
zu erreichen.” Und er legt damit gleichzeitig
den Finger in die Wunde kleinerer Invest-
mentgesellschaften, die es nicht immer leicht
haben, mit komplexen Anliegen und viel Tief-
gang auf das Radar der Anlegerinnen und
Anleger zu gelangen. Laute und einfache Bot-
schaften gepaart mit groer Reichweite sind
hiufig prasenter und erreichen so eine viel
stdrkere Aufmerksamkeit. Invest in Visions
gelingt es, mit aufmerksambkeitsstarker Sicht-
barkeit eigene Themen zu entwickeln und
zu préasentieren — und dafiir gab es zu Recht
die verdiente Auszeichnung in der Kategorie
»Anlegerkommunikation“. Der Preis zeigt,
dass Investin Visions in diesem schwierigen
Umfeld mit viel Engagement und Kreativi-
tét einen Weg gefunden hat, sich Gehor zu
verschaffen, ohne die eigenen Prinzipien
aufzugeben.

Die HANSAINVEST versteht sich auch
hier als ein Partner, der Reichweite und Ver-
triebsunterstiitzung fiir seine Fondspartner
bereithilt. Eine Taste dieser Klaviatur sind
auch der Boutiquen Awards. Eine Initiative,
die die HANSAINVEST unterstiitzt, dienen
die Awards doch als Beitrag, erfolgreicher
und grofer zu werden und sich so noch
nachhaltiger dem eigenen Investmenter-
folg widmen zu kénnen. Hier schlief3t sich
am Ende ein grof3er Kreis: So wird aus der
Vision der HANSAINVEST ,Alle Freiheit
dem Asset Manager“ Wirklichkeit fiir die
Partnerinstitute.

HANSAINVEST

HANSAINVEST

Dr. Jorg Stotz
Sprecher der
Geschaftsfuhrung
HANSAINVEST GmbH

Der IIV Mikrofinanzfonds war
per 30. September 2023 in

95 Mikrofinanzinstitute in 33
Landern investiert. Der Fonds
ermoglicht damit 465.969
(Stand: 30.06.2023) wirtschaft-
lich aktiven Menschen einen
Zugang zu Finanzdienstleis-
tungen und ebnet ihnen so
den Weg, unternehmerisch
tatig zu sein.
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Vermogensberatung unter dem

Haftungsdach

Wie arbeiten ehemalige Banker, wenn Sie sich mit dem eigenen

Unternehmen selbststandig machen?

Mein Geld war zu Gast bei der grof3en Jah-
resauftaktveranstaltung der NFS Netfonds
Financial Service GmbH. In der Handelskam-
mer in Hamburg fanden zahlreiche Gespra-
che mit den Haftungsdachpartnern sowie
mit Christian Hammer, dem Geschaftsfiih-
rer der NFS Netfonds, statt. Die Teilnehmer
des Events waren tiberwiegend ehemalige
Banker, die nun unter dem Haftungsdach
ihre eigene Vermogensberatung oder ihr
Family-Office betreiben. Das Haftungsdach

verfiigt iiber die erforderliche Lizenz nach
dem Wertpapier-Institutsgesetz und stellt
dariiber hinaus die benétigte Infrastruktur
zur Verfiigung.

Im Rahmen von Podiumsdiskussionen
und Vortriagen wurden alle Teilnehmer im
Hauptsaal nach ihren Einschatzungen und
Meinungen gefragt. Wir haben fiir Sie die
spannendsten Ergebnisse und Erkenntnisse
der Abstimmungen eingefangen.

n/“_‘ [ .

~ Die Jahresauftaktveranstaltung der NFS Netfonds Financial Service GmbH in Hamburg
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-30% -20 % -10 % unveran-
dertzu 2021
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+10 % +20 % +30 % Neupartner,
daher keine

Angaben

moglich

TROTZ SCHWEREM UMFELD IST DER
WACHSTUMSPFAD INTAKT

Knapp 80 Prozent der bereits aktiven
Haftungsdachpartner sehen fiir 2023 ein
Wachstum des Geschiftsaufkommens. Die
weiterhin hohe Inflation bewegt die Kunden
dartiber hinaus, sich sehr intensiv mit den
Beratern auszutauschen. ,Gelder, die vor-
mals noch einfach geparkt werden konn-
ten, miissen nun auch angelegt werden”,
berichtet Christian Hammer, Geschafts-
fithrer des Haftungsdachs NFS Netfonds.
Weiter fiihrt er aus: ,, Zinsprodukte stehen
bei den Kunden und Beratern wieder im
Fokus und finden einen hoheren Anteil an
der Asset Allokation. Von Anleihen bis hin
zu Geldmarktlésungen kénnen nun wieder
Felder in der defensiven Vermogensanlage
besprochen werden, die jahrelang weniger
ertragreich waren.“

~ Christian Hammer, Geschaftsfihrer der NFS
Netfonds Financial Service GmbH
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Viel zufrieden
zufriedener

gleich
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Kann ich nicht
beurteilen

weniger Unzufrieden

zufrieden

Das Live-Voting zeigte, dass 94 Prozent der
befragten Berater ,zufriedener” oder ,viel
zufriedener” sind, wenn sie ihre Arbeit als
Haftungsdachpartner mit der vorherigen
Position vergleichen. ,In unseren Gespré-
chen mit neuen Beratern wird uns oftmals
berichtet, dass viele Berater die Bank ver-
lassen, da die eigenen Uberzeugungen sich
nicht mehr mit dem Betreuungsansatz der
Bank decken. Gegeniiber der Festanstellung
verdient ein Grofteil der Berater nicht nur
mehr, sondern die meisten sind besonders

von der Jobzufriedenheit begeistert. Bera-
ter und Kunden erfahren wieder ein ganz
neues Miteinander, wenn der Berater als
Unternehmen vor dem Kunden steht und
sich die Uberzeugungen und Meinungen
decken. Viele Kunden suchen gezielt nach
dieser Offenheit und wechseln zielgerich-
tet zu einem bankenunabhéngigen Bera-
ter, der unter einem Haftungsdach wie der
NFS Netfonds arbeitet”, berichtet Christian
Hammer.

NETFONDS
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Fondsplatz Liechtenstein:
Attraktiv, agil, einzigartig

Die liechtensteinische Fondsbranche schreibt Rekord-

Bilder: © LGT
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Liechtenstein vereint eine imposante
Bergwelt und eine historische Kulturland-
schaft mit hoher Dynamik. Und obschon
es das viertkleinste Land Europas ist, hat
es sich seit langer Zeit als breit diversifizier-
ter, wettbewerbsfahiger Wirtschaftsstand-
ort etabliert. Gerade die liechtensteinische
Fondsbranche ist im Aufwind und erlebt
einen regelrechten Boom an Griindungen
von Private-Label-Fonds. Tatsache ist: Fiir
das Fondsdomizil Liechtenstein sprechen
gleich mehrere Faktoren und attraktive
Rahmenbedingungen.

STABILE GRUNDLAGE,
SOLIDE FINANZPOLITIK

Als konstitutionelle Erbmonarchie auf
demokratischer und parlamentarischer
Basis zeichnet sich das Fiirstentum Liech-
tenstein durch eine hohe politische, wirt-
schaftliche und soziale Kontinuitat und
Stabilitdt aus. Es besteht eine Zoll- und
Wihrungsunion mit der Schweiz und der
Schweizer Franken gilt als eine der sichers-
ten Wahrungen weltweit. Die Finanzpolitik
Liechtensteins ist dulierst solide: Das Land

jahr um Rekordjahr. Speziell fiir Private-Label-Fonds
hat sich Liechtenstein erfolgreich als attraktives Fonds-
domizil positioniert und etabliert - eine Entwicklung,

die nicht von ungefdhr kommt

hat hohe Reserven und wird von Moody’s
und Standard & Poor’s im Lander-Rating mit
der hochsten Bonitdt AAA bewertet.

ZUGANG EU-BINNENMARKT UND
MARKT SCHWEIZ - DAS BESTE AUS
ZWEI WELTEN

Seit 1995 ist Liechtenstein Mitglied des
Europdischen Wirtschaftsraumes (EWR)
und die vollstdndig umgesetzte EU-Gesetz-
gebung (UCITS und AIFMD) ermoglicht
den Zugang zum EU-Binnenmarkt bei
gleichzeitigem Zugang zum Schweizer
Wirtschaftsraum - eine einzigartige Kon-
stellation. Die Finanzmarktaufsicht FMA
gewdhrleistet die Stabilitdt des Finanz-
platzes Liechtenstein und sorgt dafiir,
dass die Gesetze bei der Geldwéscherei-
bekdmpfung, bei grenziiberschreitenden
Steuerdelikten sowie bei der Terrorismus-
finanzierung jederzeit eingehalten werden.
Eine aktuelle MoneyVal-Priifung hat eine
hervorragende Bewertung ergeben. Zudem
hat sich die FMA zu kurzen Reaktionszeiten
verpflichtet - fiir eine effiziente Genehmi-
gung von Fondsprojekten.
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FORTSCHRITTLICHES STEUERSYSTEM
UND HOHE AGILITAT

Liechtenstein hat sich friith zu den gel-
tenden OECD-Standards zur Transpa-
renz und zum Informationsaustausch in
Steuerfragen bekannt. Der Staat verfolgt
eine klare Strategie der Steuerkonformi-
tdt und wurde vom OECD Global Forum
als ,largely compliant“ eingestuft. Weitere
Faktoren, die Liechtenstein als besonders
attraktives Fondsdomizil positionieren:
Der Standort kennt keine Besteuerung des
Nettofondsvermogens und die Fondsstart-
volumina sind - insbesondere bei alterna-
tiven Anlageklassen wie Private Debt und
Private Equity — geringer als in anderen
Landern. Zudem bestehen aufgrund der
Grofle des Landes kurze Entscheidungs-
wege sowie eine offene Zusammenarbeit
von Regierung, Verwaltung und Finanz-
platzverbinden. Dies macht Liechtenstein
zu einem agilen Finanzplatz mit interna-
tionaler Strahlkraft. Hinzu kommt, dass
verantwortungsvolles und nachhaltiges
Handeln ein grundlegender Bestandteil
der Kultur Liechtensteins ist. Als weltweit
erstes Land wurde Liechtenstein mit dem
Label ,Energieland“ ausgezeichnet.

DIE LGT ALS KOMPLETTANBIETER FUR
VERMOGENSVERWALTER UND FONDS-
BOUTIQUEN

Der grolle Wert, den Liechtenstein als
Staat und Finanzplatz auf Nachhaltigkeit
legt, spiegelt sich auch im Denken und Han-
deln der LGT wider. Die Bank im Besitz der
Fiirstenfamilie verfolgt seit jeher eine lang-
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fristige Perspektive. So hat sich die LGT auch
dazu verpflichtet, die Nettoemissionen im
Betrieb und auf der Investmentseite bis 2030
auf Netto-Null zu senken. Seit Jahrzehnten
ist die partnerschaftliche Betreuung von
unabhédngigen Vermoégensverwaltern und
Fondsboutiquen ein strategisch wichtiger
Bereich. Dies untermauern regelmiRige
Investitionen in die Entwicklung und den
Ausbau der Dienstleistungen fiir Interme-
didre. Kundennidhe und hohe Servicebereit-
schaft stehen dabei an erster Stelle. Grof3e
Erfahrung besitzt die LGT auch als Fonds-
gesellschaft sowie Depotbank und unter-
stiitzt als ,,One-Stop-Shop“-Partner bei der
Fondsstrukturierung und -administration
mit der Konzeption von mafgeschneiderten
Private-Label-Fonds. Schnelle Auflegungs-
zeiten, angemessene Startvolumina und der
Zugang zu zwei Mirkten sind dabei Allein-
stellungsmerkmale.

LGT BANK AG - DAS UNTERNEHMEN

LGT ist eine fiihrende internationale Pri-
vate-Banking- und Asset-Management-
Gruppe, die sich seit tiber 90 Jahren im Besitz
der Fiirstenfamilie von Liechtenstein befin-
det. Per 30. Juni 2023 verwaltete die LGT Ver-
mogenswerte von 305,8 Milliarden Schweizer
Franken (344,2 Milliarden US-Dollar) fiir ver-
mogende Privatkunden, Intermedidre und
institutionelle Anleger. Aktuell betreut sie
weit tiber die Hélfte des in Liechtenstein ver-
walteten Fondsvermogens. Die LGT beschaf-
tigt tiber 5.000 Mitarbeitende an mehr als 25
Standorten in Europa, Asien, Amerika und
dem Mittleren Osten.

LGT

Private
Banking

Sie mochten mehr Uber das
Fondsdomizil Liechtenstein
oder die LGT erfahren?
Bjoern Kogler nimmt sich
gerne Zeit, Sie zu beraten.

Bjoern Kogler

EAM Business Development
Private-Label-Fonds Deutschland
LGT Bank AG

+423 2352133
bjoern.kogler@Ilgt.com

Weitere Informationen
finden Sie unter:
www.lgt.com
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