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Positiver Verlauf im Ge-
schaft mit Privatanlegern

Insgesamt neun Mal hat die EZB seit dem Sommer 2022 ihren Leitzins angehoben.
Seitdem steht die Sachwertewelt Kopf. Die Finanzierungskosten beispielsweise
fur Immobilieneinkaufe sind deutlich gestiegen, bei gleichzeitig noch nicht ausrei-
chend gesunkenen Ankaufsfaktoren. Zusatzlicher Druck entsteht durch die hohen
Energiepreise sowie eine zunehmende Regulierung hin zu ESG. Wie die Dr. Peters
Group mit dieser herausfordernden Situation umgeht und warum das familien-
gefuhrte Haus dennoch Erfolge im Platzierungsgeschaft mit Privatanlegern feiert,
daruber sprach die Mein-Geld-Redaktion mit dem Dr. Peters Vertriebsgeschaftsfiuhrer

Sven Miickenheim

Herr Miickenheim, entsteht durch die
gestiegenen Zinsen bei Festgeldanlagen
und Anleihen neue Konkurrenz fiir
Immobilien-AlFs?

SVEN MUCKENHEIM: Es fillt mir schwer,
hier einen direkten Vergleich zu ziehen. Alle
drei Anlageformen sind fiir sich individuell
und haben ihre Berechtigung. Aus Anleger-
sicht ist es sinnvoll, verschiedene Anlage-
formen miteinander zu kombinieren und
damit die Diversifikation in einem Portfolio
zu erh6hen. Ein klarer Pluspunkt eines AIFs
mit Gewerbeimmobilien ist die Indexierung
von Mietvertridgen. Zudem profitieren Anle-
ger bei einem Beteiligungsmodell nicht nur
von regelmafRigen Auszahlungen, sondern
auch vom Verkauf der Immobilie zum Ende
einer Fondslaufzeit. Obendrein gibt es Kon-
zepte wie 6b-Immobilienfonds, bei denen
nicht allein die Auszahlungshohe, sondern

vielmehr auch der Steuereffekt entschei-
dend ist. Die hohe Nachfrage nach unserem
6b-Fonds ,Immobilienwerte I Fulda“ unter-
streicht das.

Fast die gesamte deutsche Wirtschaft
leidet unter den noch immer zu hohen
Energiekosten und der Inflation.
Konnen sich Immobilien-Beteiligungen
davon abkoppeln?

SVEN MUCKENHEIM: Das kommt auf die
jeweilige Immobilienklasse an. Wahrend
Immobilien der Lebensmittel- und Nahver-
sorgung trotz der aktuellen Lage weitest-
gehend krisenfest sind, ist beispielsweise
der Kaufhaussektor sichtbar betroffen. Das
zeigt, wie wichtig die Wahl der Immobi-
lienklasse und des Anlageobjektes fiir die
Produktstabilitdt sind. Ebenso wie die
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Fondskonzeption. Wir kalkulieren konser-
vativund achten darauf, dass Mietvertrége
durch Indexierungen abgesichert sind. So
konnen unsere Anleger iiber die Laufzeit
sogar von der Inflation profitieren. Um
neben der Stabilitdt die Zukunftsfahigkeit
unserer Investmentlésungen sicherzu-
stellen, beziehen wir verstarkt ESG-Krite-
rien bei der Konzeption neuer Fonds mit
ein. Ein wesentliches Ziel unserer Nach-
haltigkeitsstrategie ist es, langfristig den
Energieverbrauch der von uns gehaltenen
Immobilien zu reduzieren.

Was planen Sie in diesem Jahr noch in
puncto Neuemissionen?

SVEN MUCKENHEIM: Kurz vor dem Jah-
reswechsel haben wir zwei neue Publikums-
produkte auf den Markt gebracht - eine pro-
spektierte Unternehmensanleihe und einen
6b-Immobilienfonds. Da wir weiterhin eine
sehr groBe Nachfrage nach dieser speziellen
Produktkategorie sehen, werden wir schon
bald einen Nachfolgefonds fiir 6b-Investo-
ren bringen. Zudem arbeiten wir an einem
Folgeprodukt fiir den im vergangenen Jahr
erfolgreich ausplatzierten Nahversorgungs-
fonds ,Immobilienportfolio Deutschland I“
sowie an einer neuen Wertpapieremission.
Insgesamt wollen wir rund 55 Millionen
Euro in diesem Jahr platzieren.

Das ist eine ambitionierte Summe.
Laufen die Geschafte denn derart gut?

SVEN MUCKENHEIM: Ja, wir sind mit
der Geschiftsentwicklung sehr zufrieden.
Nachdem wir 2022 rund 27,7 Millionen Euro

~ Im Interview: Sven Miickenheim
Vertriebs-Geschaftsflhrer der Dr. Peters Group

Eigenkapital einsammeln konnten, waren
es allein in den ersten sechs Monaten dieses
Jahres schon mehr als 23 Millionen Euro.
Diesen positiven Verlaufim Geschaft mit Pri-
vatanlegern haben wir zum Anlass genom-
men, um unsere Jahresprognose anzuheben.
Ob es gelingt, diese vollstdndig zu erfiillen,
hingt im Wesentlichen von den Einkaufs-
markten und den Finanzierungsbedingun-
gen ab. Bei vielen Objekten ist das Kaufpreis-
niveau noch zu hoch, aber wir bekommen
auch wieder Immobilien auf den Tisch, die
fiir den Faktor 14 oder 15 feilgeboten werden.
Daher bleiben wir optimistisch.

Vielen Dank fur das Gesprach.

SACHWERTE AWARDS SPEZIAL

Dr. Peters

GROUP
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FineVest Active
Ownership Fonds

Exklusiver Zugang zu ausgewadhiten Venture-Capital-Fonds. Mein Geld im Gesprach
mit Dr. Udo Bréskamp, Managing Director FineVest Active Ownership Fonds

FineVest ermdoglicht als erster Fonds in
Deutschland ein Venture-Capital-Invest-
ment fiir Privatpersonen in Form einer
monatlichen Sparrate. So ist es ab sofort
moglich, iber den FineVest Fonds direkt in
Start-ups zu investieren. Dabei investiert
FineVest in frithphasige Start-ups aus der
FinTech-Branche, welche darauf abzielen,
die Finanzbranche durch fortschrittliche
Technologie zu revolutionieren.

Unternehmen aus dem Bereich FinTech
sind beispielsweise PayPal oder Trade Repu-
blic. Bislang waren solche Investments
lediglich institutionellen Anlegern oder
sehr wohlhabenden Investoren vorbehal-
ten — hierbei lag die Einstiegsbarriere fiir
semi-professionelle Investoren bei 200.000
Euro. FineVest hat es geschafft, diese Bar-
riere auf 20.000 Euro zu senken und diese
auf monatliche Raten in Hohe von 150 Euro
aufzuteilen — das ist fiir VC-Investoren ein
absolutes Novum.

Besonders positiv wird von FineVest-Kun-
den angemerkt, dass der digitale Anmelde-
und Investitionsprozess durchschnittlich
nur 15 Minuten dauert und in vier einfachen
Schritten ohne aufwendigen ,Papierkram®
zu einem Venture-Capital-Fondsanteil fiihrt.

Ein wichtiger Teil des Erfolgs ist der
Griinder und Managing Director Dr. Udo
Broskamp, der mit iiber 20 Jahren Erfah-
rung in internationaler Strategieberatung
ausschlaggebend ist fiir das Gewinnen von
Kunden, Mitarbeitern und Investoren.

Was macht FineVest erfolgreich?

DR. UDO BROSKAMP: Durch unsere fun-
dierten Branchenkenntnisse aus mehr als
25Jahren Beratungs- und Investmenterfah-
rung verfiigen wir tiber die nétige Expertise,
um die richtigen Unternehmen auszuwéh-
len und deren zukiinftige Entwicklung aktiv
zu begleiten.

Wie ist Ihre Perspektive fir die
nachsten 24 Monate?

DR. UDO BROSKAMP: Im Gegensatz zu
etablierteren Unternehmen erwarten wir in
den nichsten zwei Jahren eine starke Ent-
wicklung gut aufgestellter junger Unter-
nehmen. Wir konzentrieren uns auf die
weitere Umsatzsteigerung durch Synergien
bei gleichzeitiger Aufrechterhaltung einer
schlanken Kostenbasis, die die Grundlage
fiir die zukiinftige Performance des FineVest
Fonds bildet.

Warum sollte man in FineVest
investieren?

DR. UDO BROSKAMP: Wir haben eine
klare Strategie, ein gut orchestriertes Portfo-
lio sowie ein leistungsfahiges Team. Dadurch
konnen wir in den kommenden Jahren viel-
versprechende Renditen erwirtschaften und
diese an unsere Investoren weitergeben.

Vielen Dank fiir das Gesprach.

04 | 2023 Mein Geld 6
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Investieren mit griinem
Gewissen: Die hep-Solarfonds

In den letzten Jahren ist die Nachfrage nach
Strom aus erneuerbaren Energien deutlich
gestiegen. Nicht zuletzt, um mehr Sicherheit
und Unabhéngigkeit bei der langfristigen
Energieversorgung gewihrleisten zu kon-
nen. Investitionen in Solarparks haben sich
dabei als eine lukrative Anlagemdoglichkeit
erwiesen, die Anlegerinnen und Anlegern
die Chance auf attraktive Ausschiittungen
bei kontinuierlichem Wachstum bietet.

KOMPETENZ UND ERFAHRUNG IN
DEN STARKSTEN SOLARMARKTEN
DER WELT

Die hep-Gruppe als Familienunterneh-
men aus Baden-Wiirttemberg zdhlt zu den
ftihrenden Anbietern von Investmentfonds
im Bereich Photovoltaik. Seit 15 Jahren

entwickelt, baut und betreibt hep Solarparks
an wirtschaftlich und politisch ausgewahl-
ten Standorten und finanziert diese iiber
alternative Investmentfonds. Die Kombina-
tion aus Hightech-Know-how mit héchster
Kompetenz im Finanzbereich macht die
hep-Gruppe einzigartig und erlaubt ihr
einen ganzheitlichen Blick auf die Wert-
schopfungskette ihrer Investments.

Mit iiber 4.500 Investorinnen und Inves-
toren und einem verwalteten Vermdgen
von iiber 380 Millionen Euro Assets under
Management ist die hep-Gruppe seit 2008
erfolgreich am Markt. Die Investitionen der
hep-Fonds fliefen in einige der stdrksten
Solarmarkte der Welt, unter anderem in
Nordamerika, Japan und Deutschland. In
diesen Landern ist hep mit eigenen Teams
und Niederlassungen vertreten, die mit den
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ortlichen Rahmenbedingungen bestens
vertraut sind und ein zuverl&dssiges Partner-
netzwerk haben.

TRACK RECORD UND PROJEKT-PIPELINE

Weltweit kann die hep-Gruppe auf mehr
als 80 entwickelte Solarprojekte mit einer
Nennleistung von ca. 1.300 Megawatt Peak
(MWp) sowie 30 Solarparks im eigenen
Betrieb blicken. Allein im vergangenen Jahr
konnte sie Solarparks mit einer Gesamt-
leistung von 48,9 MWp in Oregon, Virginia,
North und South Carolina, Massachusetts
und New Jersey ans Netz anschlieBen.
Neben dem erfolgreichen Track Record ver-
fiigt hep tiber eine rund 5.300 MWp starke
Pipeline mit gesicherten Projekten, die den
kiinftigen Investitionen der hep-Solarfonds
zur Verfiigung steht.

MIT HEP VERANTWORTUNGSVOLL
INVESTIEREN

Auch fiir Anlegerinnen und Anleger mit
dem Wunsch nach umweltfreundlichen
und nachhaltigen Investments erdffnet die
Photovoltaik umfassende Méglichkeiten.
Investitionen in den ganzheitlichen Ansatz
zur Entwicklung, dem Bau und Betrieb von
Solarparks tragen nicht nur zur Erfiillung
des 1,5-Grad-Ziels des Pariser Klimaabkom-
mens bei, sondern bieten auch Chancen auf
attraktive Renditen.

Aktuell steht der Publikums-AIF ,HEP
— Solar Green Energy Impact Fund 1“ ab
einer Beteiligungssumme von 5.000 Euro
zur Beteiligung offen. Der Solarfonds ist
nach Artikel 9 der EU-Offenlegungsverord-
nung klassifiziert, dessen wirtschaftliche
Tatigkeiten im Einklang mit der EU-Taxo-
nomie-Verordnung stehen. Damit erfiillt der

SACHWERTE AWARDS SPEZIAL

»HEP — Solar Green Energy Impact Fund 1“
die hochsten Standards an nachhaltige
Finanzprodukte.

AUSBLICK: SOLARSTRATEGIE FUR
DEUTSCHLAND

Deutschland setzt neue Impulse fiir den
heimischen Ausbau von Solarenergie. So
wurde im Mai 2023 die Photovoltaik-Strate-
gie des Bundesministeriums fiir Wirtschaft
und Klimaschutz mit ambitionierten Zielen
veroffentlicht. Diese sehen vor, den jahrli-
chen Zubau an Solarleistung auf mindestens
22 Gigawatt (GW) bis 2026 auszuweiten, um
den im Erneuerbare-Energien-Gesetz (EEG)
2023 festgelegten Zielwert von 215 GW bis
2030 erreichen zu kénnen. Die daraus resul-
tierenden Malknahmenpakete sollen nicht
nur wirtschaftliche Anreize schaffen, son-
dern vor allem biirokratische und gesetz-
liche Hemmnisse abbauen.

Nachdem hep im vergangenen Jahrzehnt
verstidrkt in den USA, in Japan und Kanada
erfolgreich aktivwar, forciert das Unterneh-
men seit 2019 wieder sein Engagement auf
dem deutschen Solarmarkt. So hat sich hep
bereits Freiflichenprojekte bei Crailsheim
und Eppingen mit einer Gesamtleistung von
tiber 50 MWp fiir die Solastrom-Produktion
in Deutschland gesichert. Viele weitere leis-
tungsstarke Projekte stehen in Aussicht.
HEP

Ansprechpartner
Thorsten Eitle

+49 7135 93446-0
vertrieb@hep.global
www.hep.global

°hep

Die hep-Gruppe ist ein welt-
weit operierendes Unterneh-
men im Bereich erneuerbarer
Energien mit Sitz im Stden
Deutschlands und Standorten
in Japan, Kanada und den USA.
hep fuhrt samtliche Leistun-
gen Uber den Lebenszyklus
eines Solarparks aus: von der
Projektentwicklung tber den
Bau bis zum langfristigen Be-
trieb. Das Unternehmen kon-
zipiert alternative Investment-
fonds und ermdéglicht seinen
Anlegerinnen und Anlegern

- durch mehr Solarenergie fur
weniger CO2 -, einen aktiven
Beitrag zum Erhalt unseres
Planeten zu leisten.

Kontakt

HEP Kapitalverwaltung AG
Rémerstrale 3

D-74363 Guglingen

04 | 2023 Mein Geld 9
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Kapitalanlageprodukte mit
smartem Rendite-Risiko-Profil
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Die ONE GROUP mit Sitz in Hamburg
bietet innovative, anlegerorientierte Invest-
mentprodukte im Immobilienbereich.
Neben klassischen alternativen Invest-
mentfonds (AIF) fiir unterschiedliche
Investorengruppen zdhlt das unabhingige
Tochterunternehmen der SORAVIA-Gruppe
seit mehr als zehn Jahren zu den fiihrenden

~ Geschaftsfuhrer des Unternehmensv.l. n.r.
Oliver Quentin und Malte Thies (Gesellschafter)

Investmenthdusern im Bereich Mezzanine-
Finanzierung fiir Immobilienentwicklun-
gen. Dabei profitiert die ONE GROUP von
der regulatorisch bedingt zunehmenden
Zuriickhaltung der klassischen Kreditins-
titute bei der Projektfinanzierung und dem
Zugang zur attraktiven Projekt-Pipeline der
SORAVIA gleichermalfen: Die enge Partner-
schaft mit der SORAVIA aus Wien sichert der
ONE GROUP exklusiven Zugang zu einer gut
gefiillten Immobilien-Pipeline von derzeit
rund fiinf Milliarden Euro, ohne dass sie
hieraufbeschréankt wire. Regionale Schwer-
punkte der ONE GROUP bilden moderne
und nachhaltige Immobilienentwicklungen
in attraktiven Lagen deutscher und oster-
reichischer Metropolregionen. Die innovati-
ven Kapitalanlageprodukte der ONE GROUP
sind unter anderem speziell fiir alternative
und kurzfristige Projektfinanzierungen
strukturiert. Aber auch klassische Eigenka-
pitalprodukte wie geschlossene Fonds (AIF)
beziehungsweise Spezial-AIFs werden ange-
boten. Die Produkte richten sich sowohl an
Privatanleger als auch semiprofessionelle
Investoren und institutionelle Investoren.
Seit 2012 hat die ONE GROUP mit ihrer Pro-
Real-Produktreihe rund 900 Millionen Euro
Kapital eingeworben und erfolgreich inves-
tiert. Mehr als 32.000 Mal haben Investoren
der ONE GROUP ihr Vertrauen geschenkt
und in die ProReal-Serie investiert. Anle-
ger schétzen die stabilen Zahlungsstrome,
das ausgewogene Verhiltnis von Risiko und
Rendite der ONE-GROUP-Produkte sowie
die Interessenkongruenz mit SORAVIA.
ONE GROUP

04 | 2023 Mein Geld
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in Kiirze als neuer
Publikumsfonds

@ Fortfithrung der erfolgreichen ProReal-Serie

[ Das Beste aus zwei Welten: RegelmaRige geplante Auszahlungen
und Chance auf Mehrerlose am Ende der Laufzeit

 Umfangreiches Stabilititskonzept u. a. mit bevorrechtigter
Stellung des Fondskapitals durch geplante Liquiditatspraferenzen

Wir informieren Sie rechtzeitig zum Vertriebsstart!
Melden Sie sich zu unserem Newsletter an.

Einfach QR-Code mit dem Smartphone scannen oder Link in lhren
Browser eingeben. www.onegroup.de/proreal-p-aif-response/

Wichtiger Hinweis:

Weitere Informationen finden Sie unter www.onegroup.de. Die vorliegende Anzeige ist eine unvollstandige, unverbindliche Kurzinformation und dient
ausschlieBlich zu Werbe- und Informationszwecken. Sie stellt keine Anlageberatung dar und soll lediglich einen ersten Uberblick iber das Investitions-
angebotder ONE GROUP-Produkte geben.Ergebnisse ausderVergangenheitsind keine Garantie fur die zukunftige Entwicklung einer Vermdgensanlage.
Das Erlaubnisverfahren bei der Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) ist noch nicht abgeschlossen. Es handelt sich hier nicht um
ein Angebot zum Kauf oder Verkauf einer konkreten Emission. Fir die Richtigkeit und Vollstandigkeit der verkirzt dargestellten Angaben wird keine
Gewahr Gbernommen. Die Angaben sind nicht auf Ihre personlichen Bedirfnisse und Verhéltnisse nicht angepasst und kénnen eine individuelle
Anlageberatung in keinem Fall ersetzen. Stand: August 2023
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Der deutsche Wohnimmobilienmarkt
hat mit Herausforderungen zu kdmpfen.
So befindet sich der Markt vor allem durch
den starken Anstieg der Zinsen seit Friihjahr
2022 in einer schwierigen Phase, weil sich
die Refinanzierung entsprechend verteuert
hat und dadurch auch Druck auf die Preise
von Immobilien entstanden ist. Der Neubau
von bezahlbarem Wohnraum ist dringend
notwendig, doch die Aktivitdten in diesem
Bereich hinken der Nachfrage enorm hinter-
her. Die aktuelle Wohnraumknappheit wird
durch die weiterhin hohe Zuwanderung
noch verstarkt, was wiederum Druck auf
den Mietermarkt ausiibt. Die Situation ist
paradox, die Entwicklungen uneinheitlich:
Obwohl Wohnraum in Deutschland ein ext-
rem knappes Gut ist, fallen die Preise dafiir.
Parallel erleben wir stark steigende Mieten.

In einem solchen Umfeld gilt es nun, vor-
ausschauend zu agieren, Risiken friih zu
erkennen und zu minimieren, Alternativen
zu entwickeln und aufkommende Chancen
zu nutzen.

Alsinhabergefiihrtes Emissionshaus kon-
zentriert sich Primus Valor seit 2007 mit der
Fonds-Familie ,ImmoChance Deutschland*
auf Wohnimmobilien als Anlageklasse. Die
Strategie besteht darin, Wohnimmobilien
in Deutschland zu erwerben, zu optimie-
ren und zu verduBern. Der Fokus liegt auf
Mittel- und Oberzentren, in denen noch

SACHWERTE AWARDS SPEZIAL
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Paradoxie zwischen

sinkenden Preisen

und steigenden
Mieten

rentable Investitionen méglich sind. Durch
energetische Sanierungen werden Neben-
kosten reduziert, der Wohnkomfort ver-
bessert und CO2-Emissionen eingespart.
Dies bietet Investoren ein herausragendes
Chance-Risiko-Profil.

Betrachtet man die einschneidenden welt-
politischen Geschehnisse der letzten Jahre
(seien es die Subprime-Krise, der Ukraine-
Konflikt oder Corona), so konnen wir voll
Zuversicht sagen, dass wir gewohnt sind,
mit externen Widrigkeiten umzugehen. Als
mittelstindisches Unternehmen mit lang-
jahriger Erfahrung sind wir gewohnt, flexi-
bel zu handeln und kurzfristige Anpassun-
gen vorzunehmen. Konkret werden daher
aktuell die Liquiditdtspositionen unserer
Fonds vorsorglich erh6ht und Sanierungs-
malnahmen auf ihre Wirtschaftlichkeit
tberpriift. Gleichzeitig bieten sich aufgrund
der gesunkenen Immobilienpreise vielerorts
glinstige Einstiegschancen fiir unsere sich
in der Investitionsphase befindenden Fonds.

Jedes unserer Investments betrachten
wir als ,Gesamtkunstwerk® und die jeweils
bestmogliche wirtschaftliche Performance
tiber die komplette Laufzeit eines Invest-
ments hinweg als priméres Ziel. Folglich
werden unsere Anleger von einer zu erwar-
tenden Erholung des Marktes in den kom-
menden Jahren entsprechend profitieren.
PRIMUS VALOR
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" Ihr verantwortungs-
volles Investment
in deutsche
Wohnimmobilien

u

Durch energetische Sanierungen erhalten

und schaffen wir Wohnraum, erhohen die
Wohnqualitat und senken die Nebenkosten des
Mieters, reduzieren den Energieverbrauch von
Immobilien — was der Umwelt zugute kommt —
und erwirtschaften konstante und stabile
Renditen fir unsere Anleger.

ImmoChance Deutschland 12

- Mindestbeteiligung
10.000 EUR

- Ca. 8 Jahre Planlaufzeit

- Prognostizierter
Gesamtruckfluss:
138,83 %* zuzuglich
Gewerbesteueranrechnung

* Inkl. Riickzahlung des eingesetzten Eigenkapitals; bezogen auf das Kommanditkapital
ohne Agio; pro rata temporis auf das Jahr in dem der Auszahlungsanspruch entsteht

e tum PRIMUS VALOR




