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Harald Fuchs
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Flrst Fugger
Privatbank
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Chief Product Officer
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Consulting GmbH
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Geschaftsflhrer
Zielke Research
Consult GmbH
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Agiler Partner - starker Ruckhalt

~ V.l.n.r.Sven Tippelt & Julian Grauer
Geschaftsfuhrer der Adam Riese GmbH

Wir sind Adam Riese, die Digitalmarke der
W&W-Gruppe. Als agiles Team mit Riick-
halt eines etablierten Konzerns stehen wir
fiir frischen Wind, inspirierende Ideen und
den Mut, neue Wege zu gehen. Mit innova-
tiven Losungen und modernster KI-gestiitz-
ter Technologie bieten wir sowohl unseren
Maklerinnen und Maklern als auch den Kun-
dinnen und Kunden in unserem Direktka-
nal optimale Moglichkeiten und passgenaue
Produkte.

PASSGENAUE PRODUKTE

Wie unser ideales und passgenaues Adam-
Riese-Produkt dabei aussieht? Ganz einfach:
Unsere Marke steht fiir einfache Produkte
in hoher Qualitdt, konsequent bepreist

nach Bedarf und Risiko. Hierzu setzen wir
unsere Erfahrung im Bereich der Komposit-
Produkte ein. Passgenau bedeutet fiir uns
ebenso, uns nicht auf der getanen Arbeit
auszuruhen, sondern innovativ zu bleiben:
Unsere Produkte werden Jahr fiir Jahr neu
iteriert, um unsere eigenen Qualitédtsstan-
dards immer aufs Neue zu iiberpriifen und
um attraktive Preise und Leistungen anzu-
bieten.

NUR DAS, WAS ZAHLT

Wir bieten unseren Vertriebspartnerin-
nen und -partnern das, was im Arbeitsalltag
zdahlt: klare, einfache Prozesse, die grund-
sdtzlich den Zeitaufwand minimieren, die
Policierung beschleunigen, Standardpro-
zesse vereinfachen und dabei helfen, Fehler
zu vermeiden.

DIGITAL UND NAH AM MAKLER

Fiir Maklerinnen und Makler spielen digi-
tale Losungen bei Versicherern eine wich-
tige Rolle. Wir bei Adam Riese nutzen bereits
seit einiger Zeit digitale Prozesse, die dazu
beitragen, den Arbeitsaufwand im Makler-
geschift zu verringern. Dazu zéhlen zum
Beispiel Dunkelpolicierung, Moglichkeiten
zur Sofortpolice, Unterstiitzung tiberdurch-
schnittlich vieler BiPRO-Normen oder die
Integration der Produkte in gidngige Ver-
gleichsrechner.

Als Digitalmarke méchten wir auch
zukiinftig ein starker Maklerpartner sein und
die Vorteile eines flexiblen Assekuradeurs
kombiniert mit der Sicherheit eines etablier-
ten Versicherungsunternehmens bieten.
ADAM RIESE
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Beflugelt
Ihr Business.

Die ERGO-ECO Line: Mit einfach durch und durch

nachhaltigen Fondspolicen.

Weil 3-fach einfach besser ist, sind unsere Fondspolicen der ERGO ECO-Line konsequent nachhaltig:
Sowohl in der Fondsanlage als auch in der Unternehmensfiihrung und im Sicherungsvermaogen. Das

gibt Ihnen und Ihren Kunden die Sicherheit, dass auch nachhaltig drinsteckt, wo nachhaltig drauf-
steht. Die 3-fach nachhaltigen Fondspolicen der ERGO ECO-Line: Darauf fliegen einfach alle!

ERGO

Einfach, weil’s wichtig ist. A Munich Re company
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,Eine Auslandskranken-
versicherung ist eigent-
lich immer ein Muss”
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Was macht eine gute Auslands-
krankenversicherung fir
Geschaftskund:innen aus?

PHILIPP BELAU: Tatsdchlich ist das
immer vom individuellen Fall abhidngig,
was individuelle Beratung extrem wert-
voll macht. Neben dem Versicherungs-
aspekt spielen fast immer vier verschie-
dene Rechtsbereiche eine Rolle: Arbeits-,
Aufenthalts-, Steuer- und Sozialversiche-
rungsrecht. Hier sind wir froh, auf unser
Beratungsunternehmen BDAE Consult
zuriickgreifen zu kénnen.

Meist reden wir von Jahresprdmien bis
zu 2.000 Euro pro Kopf und Mitarbeiter:in.
Dazu kommen eventuell Angehorige und
lokal zu priifende Arbeitsvertrage. Bei die-
sem Aufwand lohnt es sich umso mehr,
einen langfristigen Partner wie den BDAE
fiir die Versicherung zu haben — denn eine
Auslandskrankenversicherung ist eigentlich
immer ein Muss.

Wen mochten Sie erreichen?

PHILIPP BELAU: All diejenigen, die ihr
Heimatland verlassen und umziehen, ob
beruflich oder privat— wenn auch die meis-
ten aus beruflichen Griinden ins Ausland
gehen.

Philipp Belau, Geschéftsfiihrer des Auslandsexperten
BDAE, iiber das Versicherungsgeschaft fiir Expats und

Privatpersonen im Ausland

Sind Sie Versicherer oder Makler?

PHILIPP BELAU: Weder noch. Wir sind ein
Managing General Underwriter, vergleich-
bar mit einem Assekuradeur. Wir sehen uns
primar als Losungsanbieter: Wir entwickeln
Produkte, wickeln die Schiaden ab und kiim-
mern uns um alle Leistungen rund ums Pro-
dukt. Nur die Risikodeckung liegt nicht bei
uns im Haus.

BDAE ist seit sechs Jahren Teil

des franzdsischen Konzerns MSH
International. Welche Verédnderungen
haben sich ergeben?

PHILIPP BELAU: Das bestimmende Kon-
zept der MSH-Gruppe ist ,Think global, act
local“. Wir sind zusammengewachsen und
konnten doch gro8e Autonomie bewahren.
Wir haben hier unsere eigene IT und Soft-
ware, eigene digitale Services.

Gleichzeitig profitieren wir von Synergie-
effekten: MSH hat rund 500.000 Versicherte
und ist stark im Firmenkundenbereich,
mit Fokus auf GroBunternehmen. Mit MSH
haben wir also viele Grollkonzerne errei-
chen konnen.

Vielen Dank fur das Gesprach.

04, 2023 /Mein'Geld
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Die erste Investmentlosung mit den Invest
Vorteilen aus Versicherung und Depot

m Flexible Gestaltung fur laufendes Sparen,
Einmalbeitrage und Zuzahlungen

m Optionen fur Teilauszahlungen und Beitragspausen

m Mehr als 7.000 ETF und Investmentfonds

m Tagesaktuelle Vertragswerte online

m Einkommensteuervorteile einer Versicherungslosung
m Clever Geld vererben und verschenken

m Ortsunabhangiger, digitaler Antragsprozess

m Freie, individuelle Beratervergitung -
ohne Stornohaftung

...und vieles mehr!

-

Uberzeugen Sie sich selbst auf

www.myLifelnvest.de
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So geht es einfach, transparent und

bedarfsgerecht

SCHUTZ FUR KURZFRISTIGE UND
LANGFRISTIGE FOLGEN

Ein Unfall kann sowohl kurz- als auch
langfristig erhebliche finanzielle Folgen
haben. Die Unfallversicherung Existenz-
Budget der Bayerischen iibernimmt alle
anfallenden Kosten nach einem Unfall und
gleicht den tatsédchlichen Verdienstausfall
aus, inklusive einer Rentenminderung.
Das ExistenzBudget bietet ein Sicherheits-
budget von bis zu zehn Millionen Euro. Die
Bayerische hat dabei bewusst auf komplexe
Gliedertaxen, undurchsichtige Invaliditéts-
summen und komplizierte Invaliditdtsgrade
verzichtet — Voraussetzung ist eine dauer-
hafte Beeintrachtigung.

So sind IThre Kundinnen und Kunden
umfassend und individuell abgesichert —
ohne finanzielle Sorgen.

VERDIENSTAUSFALL UBER DIE
UNFALLVERSICHERUNG ABGEDECKT

Die eigene Arbeitskraft ist ein wertvol-
les Gut - sie finanziert unser Leben. Nach
einem Unfall kann die Arbeitskraft einge-
schrénkt sein oder sogar komplett verloren
gehen. Fiir diesen Ernstfall sollte man rich-
tig abgesichert sein.

Daher ist die Leistung bei Verdienstaus-
fall ein wichtiger Bestandteil im Existenz-
Budget und wird als monatliche Rente
ausgezahlt. Mit dem Ausgleich der Renten-
minderung nach einem Unfall iibernimmt

die Bayerische fiir Thre Kundinnen und Kun-
den auch soziale Verantwortung.

WAS LEISTET DIE ABSICHERUNG
IN DER PRAXIS?

Egal ob die Absicherung von Kindern, als
Eigenheimbesitzer oder Selbstdndiger, das
ExistenzBudget bietet eine mafgeschnei-
derte Losung, die genau auf die individuel-
len Bediirfnisse zugeschnitten ist. Schauen
wir uns das Ganze an einem Beispiel an:
Thre Kundin hat sich den Traum vom eigenen
Heim erfiillt. Nach kurzer Zeit erleidet Ihre
Kundin einen Unfall. Folgende Leistungen
erhédlt Ihre Kundin aus dem ExistenzBudget:

Mit dem ExistenzBudget der
Bayerischen bieten Sie Ihren
Kundinnen und Kunden finan-
zielle Stabilitat nach einem
Unfall - einfach, transparent
und bedarfsgerecht.

Lernen Sie das ExistenzBud-
get der Bayerischen kennen.

Schwerer Unfall bei der Gartenarbeit
fuhrt zur Querschnittslahmung. lhre
Kundin oder lhr Kunde verdienen 2.500 €
netto und kénnen nach dem Unfall nicht
mehr arbeiten. AulRerdem fallen einige
Kosten zur Genesung und am Haus an.

Kosten flr die Unfallfolgen &

Schmerzensgeld
Schmerzensgeld 379.045 €
Schmerztherapeutische

Behandlungen 11.263 €

Haushaltshilfe 18.250 €

Hilfsmittel 2.500 €

Umbau fur Haus und Wohnung 85.000 €

Verdienstausfall &
Rentenminderung

monatliche Rente 2.500 £, so
kénnen die Fixkosten und der
Alltag gedeckt werden
monatlicher Ausgleich zur
Rentenminderung 697,67 € bis
zum Renteneintritt

Das ExistenzBudget bietet finanziellen Riickhalt und ist ein
Wegbeleiter solange es benétigt wird.

Gesetzliche Rente: Wir springen
ein, bis sie die gesetzliche
Rente ohne Verluste erhalten.

04/ 2023 /Mein'Geld 8



Miti wie 1
INTER fur Arzte.
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Liquiditatssicherung mit der
Praxisausfallversicherung der INTER.

& _._
INTER fur Makler - miti wie informieren: . “ E.-.

www.makler.inter.de - T 08000 825-425 VERSICHERUNGSGRUPPE



