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TITELSTORY

Mehrwert erzielen:
Aktiv gemanagte
Publikumsfonds mit
klarer Alpha-Strategie

Die Lloyd Fonds AG ist seit dem 1. April 2019 mit vier Publikums-
fonds im Vertrieb. Das Angebot umfasst zwei Aktienfonds, einen
Rentenfonds sowie einen Mischfonds und deckt damit bereits
ein breites Spektrum von Anlegerbediirfnissen ab.

WAS ALLE FONDS VERBINDET, IST

ein klar aktiver Investmentansatz — von der Titelauswahl bis
hin zum direkten intensiven Dialog und Engagement mit dem
Management der Portfoliounternehmen,

ein aufrund 50 Titel konzentriertes Portfolio, in das nur Posi-
tionen gekauft werden, von denen die Portfoliomanager fun-
damental iiberzeugt sind,

und die Unabhingigkeit von einer Benchmark bei den Anla-
geentscheidungen.

Alle aktiv gemanagten Fonds zielen damit auf einen eindeutigen
Mehrwert gegeniiber passiven oder indexnahen Investments ab.
Die Produktpalette soll auf bis zu 15 Publikumsfonds ausgebaut
werden, von denen drei Fonds neben finanzieller Rendite auch
explizite Nachhaltigkeitswirkungen anstreben. Diese Impact-
Fonds werden sich an ausgewihlten Sustainable Development
Goals der Vereinten Nationen orientieren.

Lesen Sie weiter ab Seite 8
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Michael Schmidt, CFA
Chief Investment Officer, Lloyd Fonds AG

AUSBILDUNG

Bankkaufmann (Deutsche Bank AG)
Diplom-Betriebswirt (Frankfurt School of
Finance and Management)
CFA-Charterholder (CFA Institute)

WERDEGANG

1994 - 2004

Fach- und Flihrungspositionen bei
Deutsche Asset Management:

Portfolio Manager Equities, Head of Global
Telecom Services Team, Head of European
Equity Research

2005 - 2008

* Managing Director und Head of Portfolio
Management Institutional Equity bei
Deutsche Asset Management

2009 - 2014

+ Mitglied der Geschéftsfihrung der
Union Investment Privatfonds GmbH:
Leiter Portfoliomanagement Aktien der
Union Investment Gruppe

07/2016 - 03/2019

« Mitglied der Geschaftsfiihrung der Deka
Investment GmbH: Leiter des Bereichs
«Asset Servicing and Alternative Invest-
ments” der Deka-Gruppe

MITGLIEDSCHAFTEN

+ Mitglied des Vorstands des DVFA e.V. und
Leiter der DVFA Kommission Governance
& Stewardship

Mitglied des Sustainability Advisory
Council der Deutschen Post DHL

Mitglied der High Level Expert Group on
Sustainable Finance der EU-Kommission, die
von Januar 2017 bis Februar 2018 eingesetzt
war und mit ihrem Schlussbericht die Basis
fir den EU-Aktionsplan ,Finanzierung nach-
haltigen Wachstums” legte

Mitglied des Sustainable Finance-Beirats der
Bundesregierung

INTERVIEW
Performance-Exzellenz
im Fokus

Iminterviewmit MeinGeld-Chefredakteurinisabelle Hige walct
MichaelSchmidt,ChiefInvestment Officerbeider Lloyd FondsAG

Sie sind seit dem 1. April 2019
Chief Investment Officer der
Lloyd Fonds AG. Welches waren
lhre beruflichen Stationen und
was hat Sie bewogen, zur

Lloyd Fonds AG zu wechseln?

MICHAEL SCHMIDT: Bis Mirz 2019
war ich Geschiftsfiihrer der Deka
Investment GmbH. Zuvor habe ich als
Geschiftsfiihrer und Anlagechef fiir
den Aktienbereich bei Union Invest-
ment und als Leiter der Aktienanlage
fiir institutionelle Kunden bei der DWS
gearbeitet. Es war mir also in meiner
bisherigen, gut 25-jahrigen Laufbahn
vergonnt, Erfahrungen bei drei markt-
fithrenden groflen Adressen im Asset
Management in Deutschland zu sam-
meln und ihre Anlagestrategie mit-
zugestalten. Nun arbeite ich gemein-
sam mit meinen Vorstandskollegen
und dem gesamten Team daran, die
Lloyd Fonds AG als innovativen Qua-
litatsfiithrer im aktiven Asset Manage-
ment und in der Vermogensverwaltung
in Deutschland zu positionieren. Eine
hochst spannende Aufgabe, in deren

Umsetzung wir ja bereits sichtbare
Erfolge aufzeigen kénnen, beispiels-
weise durch die von unserer Haupt-
versammlung genehmigte Akquisition
des Hamburger Vermogensverwalters
SPSW Capital GmbH.

Bei lhren vier neuen Publikums-
fonds setzen Sie explizit auf akti-
ves Management. Wie wollen Sie
sich im Portfoliomanagement vom
Wettbewerb unterscheiden?

MICHAEL SCHMIDT: Im Portfolio-
management wollen wir uns durch
Performance-Exzellenz und tatsdch-
liche Aktivitdt von anderen Wettbe-
werbern unterscheiden. Das spiegelt
sich in unserer Investmentphiloso-
phie wider, die rein auf fundamentaler
Titelselektion basiert. Wir konzentrie-
ren uns sowohl im Anleihen- als auch
im Aktienbereich auf 40 bis 50 Titel,
das aber mit Tiefenkenntnis und lang-
fristigem Investmenthorizont. Bei den
Rentenfonds macht sich das fest an der
Fokussierung auf spezielle Anleihebe-
dingungen und -situationen, etwa im
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Nachrangbereich. In den Aktienfonds
geht unser aktiver Ansatz noch weiter:
Wir werden auch grofere Anteile an
Unternehmen halten, die wir dann
intensiver begleiten und bei denen wir
Einfluss nehmen wollen. Wir kénnen
uns zum Beispiel vorstellen, an der
Bestellung von Aufsichtsratsmitglie-
dern aktiv mitzuwirken. Ein solches
intensives Engagement kann zusitz-
lichen Wert fiir die Anleger schaffen.

Im Augenblick legen Sie Ihre Fonds
Giber die Universal-Investment
auf. Soll dies auch in Zukunft so
bleiben?

MICHAEL SCHMIDT: Nein, wir pla-
nen eine eigene Kapitalverwaltungsge-
sellschaft (KVG). Wir miissen das zwar
nicht tun, weil wir nicht vorhaben, fiir
Dritte Fonds zu administrieren. Aber
wir mochten damit zwei Dinge unter-
streichen: regulatorische Soliditdt und
Unabhingigkeit. Denn rechtlich legt
die KVG die Fonds auf und entscheidet
tiber die Verantwortungen in der Wert-
schopfungskette. Dennoch werden wir
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uns auch kiinftig allein auf das Fron-
toffice mit einem Fokus auf das Port-
foliomanagement konzentrieren. Das
Middle- und Backoffice wollen wir an
eine Service-KVG auslagern.

Welche Volumensziele haben Sie
im Publikumsfondsbereich?

MICHAEL SCHMIDT: Wir wollen so-
wohl organisch als auch anorganisch
wachsen. Die durch unsere Haupt-
versammlung im Juni dieses Jahres
mit einer Zustimmung von 99 Prozent
beschlossene Akquisition von SPSW, die
drei Investmentfonds mit einem Volu-
men von rund 650 Millionen Euro mana-
gen, sowie der Fonds der Lange Assets &
Consulting GmbH mit einem Volumen
von rund 150 Millionen Euro sind anor-
ganisches Wachstum. Wenn die beiden
Zukéufe durch die BaFin genehmigt sind,
kommen wir unserem Zielvolumen von
einer Milliarde Euro im Publikumsfonds-
bereich und in unserer Vermogensver-
waltung in diesem Jahr also schon sehr
nahe. Insgesamt wollen wir mittelfristig
bis zu 15 Publikumsfonds managen.

Sie gelten im Markt als ausgewie-
sener Nachhaltigkeitsexperte.
Werden wir in Zukunft auch Nach-
haltigkeitsfonds aus Ihrem Haus
sehen?

MICHAEL SCHMIDT: Von den bis zu
15 Publikumsfonds werden drei Fonds
neben finanzieller Rendite auch expli-
zite Nachhaltigkeitswirkungen anstre-
ben. Diese Impact-Fonds werden sich
an ausgewdéhlten Sustainable Develop-
ment Goals der Vereinten Nationen ori-
entieren. Wir verstehen Nachhaltigkeit
dabei als einen tibergreifenden Ansatz
fuir das gesamte Unternehmen, der sich
nicht nur auf einzelne Publikumsfonds
beschrénkt. Er umfasst unsere eigenen
Geschiftsprozesse genauso wie unser
gesamtes Dienstleistungsspektrum
sowie das gesellschaftliche Engage-
ment der Lloyd Fonds AG.

Vielen Dank fiir das Gespréach.
Weiterfiihrende Informationen zur Nach-

haltigkeitsstrategie der Lloyd Fonds AG
finden Sie auf Seite 16 in diesem Heft.
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Was Anleger bei Themen-
fonds beachten sollten

INVESTMENTFONDS

oo

o
3 3 Die moderne Welt ist stindig in Bewe-  langfristigen Anlageerfolg. Allzu oft ent-
. gung und verdndert sich. Diese Verdnde-  puppen sich vermeidlich langfristige
e rungen werden von kurzfristigen Trends  Anlagethemen als kurzfritige Trends oder
;} & und langfristigen Themen angetrieben.  bleiben nach einer kurzfristigen Wachs-
& Diese Entwicklung spiegelt sich auch an ~ tumsphase aufgrund von Anderungen

den Finanzmarkten wider. Somit ist es  des wirtschaftlichen Umfelds hinter den
nicht verwunderlich, dass die Fondsin-  Erwartungen zuriick. Dementsprechend
dustrie Produkte auflegt, mit denen sie  sollten Investoren, die in ein bestimmtes
von diesen Trends profitieren mochte. Fiir ~ Anlagethema investieren wollen, sehr
den Anleger bedeutet diese Produktviel-  genau hinschauen, ob es sich hierbei tat-
falt, dass er seine Marktmeinung zu ein-  séchlich um ein langfristig erfolgverspre-
zelnen Themen und Trends heutzutage chendes Thema oder um einen kurzfristi-
mit Hilfe von sogenannten Themenfonds  gen Anlagetrend handelt. Ebenso gilt es,
in seinem Portfolio umsetzen kann. Aller-  die generellen Risiken eines Themnfonds
dings ist gerade im Bereich der Themen-  richtig einzuschétzen.

fonds Vorsicht geboten, denn nicht jedes
aktuelle Thema fithrt am Ende zu einem

Lesen Sie weiter auf Seite 22
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THEMENFONDS SIND KEINE
BRANCHENFONDS

Im Gegensatz zu Branchenfonds, die
in der Regel nur Titel kaufen, die der
entsprechenden Branche zugeordnet
werden, investieren Themenfonds in
unterschiedliche Branchen. Schaut
man sich zum Beispiel Themen-
fonds im Bereich der erneuerbaren
Energien (Renewable Energy/New
Energy) an, so findet man in diesen
Fonds neben den Herstellern von
Solarpanels und Windkraftanlagen
(Branche: Industrie) unter anderem
auch Stromproduzenten und Netz-
betreiber (Branche: Versorger) sowie
Hersteller von Bauteilen fiir intelli-
gente Stromnetzem das sogenannte
Smart Grid (Branche: Technologie),
oder Firmen, die sich mit der Ent-
wicklung von Computerprogrammen
(Branche: Software) befassen. Diese
Liste lieBe sich bis zur Foderung der
Rohstoffe fiir Batterien fortsetzen
und zeigt, dass Themenfonds in der
Regel hinsichtlich der Branchen, in
die sie investieren, sehr breit aufge-
stellt sind.

ES KOMMT AUF DIE GROSSE AN

Da viele Themen wie zum Beispiel
Kiinstliche Intelligenz (KI/AI) noch
sehr jung sind, gibt es in diesem
Bereich nur wenige grofe borsen-
gelistete Unternehmen, die nur im
Bereich Kiinstliche Intelligenz titig
sind. Natiirlich muss man hier anmer-
ken, dass Technologiekonzerne wie
zum Beispiel Alphabet (der Mutter-
konzern von Google) in Teilbereichen
dieses Themas eine fithrende Position
haben. Allerdings sind diese Bereich
bei den Technologiekonzernen hin-
sichtlich ihres Anteils am Gewinn
des Unternehmens eher sehr klein.
Dies bedeutet, dass die Wertentwick-
lung der jeweiligen Aktie von ande-
ren Themen getrieben wird, wodurch
das Thema Kiinstliche Intelligenz in
diesem Beispiel auch auf der Fond-
sebene verwissert. Somit sollte die
GroRe eines Fonds, im Verhiltnis zu
der GroRe des jeweiligen Themas in das
investiert wird, ein wichtiges Kriterium
bei der Fondsauswabhl sein. In diesem
Zusammenhang ist die Erweiterung/
Anderung des Investmentuniversums
eines Fonds ein klares Kennzeichen

dafiir, dass ein Fonds fiir das Thema, in
das er investiert, zu grol geworden ist.

AKTIV ODER PASSIV - WELCHE
ANLAGESTRATEGIE SOLLTEN
INVESTORN NUTZEN?

Im Bereich der Themenfonds kénnen
Investoren nicht nur zwischen unter-
schiedlichen Anlagestrategien wéh-
len. Auch hinsichtlich der Produkte
haben Anleger mittlerweile die Wahl
zwischen Fonds, die aktiv gemanagt
werden, und ETFs, die auf Basis einer
quantitativen Analyse in das jeweilige
Thema investieren.

Viele Investoren gehen davon aus, dass
gerade im Bereich der Themenfonds
aktives Portfoliomanagement vorteil-
haft ist, da hier Expertenwissen zur
Aktienauswahl und Titelgewichtung
genutzt werden kann. Diese Annahme
ist zwar grundsitzlich richtig, aber
dennoch muss die Nutzung passiver
Anlageinstrumente nicht nachteilig
sein, da die quantitative Analyse der
Firmenbilanzen mit Hilfe von Com-
puterprogrammen durchgefiihrt wird.
Die fiir diese Auswertung festgelegten

Kriterien werden bei aktiven wie auch
bei passiven Fonds von dem jeweiligen
Portfoliomanager beziehungsweise
dem verantwortlichen Analysten fest-
gelegt. Der grofe Unterschied liegt in
der qualitativen Bewertung der Titel.
Wihrend die Gewichtung der einzel-
nen Aktien in dem jeweiligen Index
und dementsprechend im Portfolio
bei passiven Anlageinstrumenten nach
einem festgelegten Prozess erfolgt,
werden die Titel bei aktiv gemanagten
Fonds in der Regel auf Basis der Ein-
schitzung der Zukunftsaussichten des
Unternehmens von dem jeweiligen
Fondsmanager im Portfolio gewichtet.

Somit weill der Anleger bei den pas-
siven Produkten relativ genau, auf
Basis welcher Kriterien das Portfolio
des ETFs beziehungsweise Indexfonds
zusammengestellt wird, wihrend er
bei aktiven Fonds dies in der Regel
nur sehr eingeschridnkt nachvoll-
ziehen kann. Auf der anderen Seite
haben aktive Portfoliomanager die
Moglichkeit, direkt auf negative oder
positive Verdnderungen oder Ereig-
nisse bei einzelnen Unternehmen
reagieren zu kdénnen, ohne dabei auf

MEIN GELD 03/2019

einen vorgegebenen Stichtag, an dem
die Indexzusammensetzung tiberpriift
und angepasst wird, warten zu miis-
sen. Dementsprechend bleibt festzu-
halten, dass beide Produktarten Vor-
und Nachteile haben und so je nach
Vorliebe des Investors eine sinnvolle
Losung sein konnen.

Insgesamt betrachtet bleibt also fest-
zuhalten, dass Themenfonds eine
sinnvolle Ergénzung fiir ein Portfolio
sein konnen. Bei der Entscheidung fiir
ein Anlagethema miissen Investoren
genau priifen, ob es sich hierbei tat-
sdchlich um ein langfristiges Anla-
gethema oder um einen kurzfristigen
Investmenttrend handelt. Auch wenn
beides in einem Portfolio erfolgreich
genutzt werden kann, sollten sich
Investoren eher fiir die Nutzung von
langfristigen Trends entscheiden. Bei
der Fondsauswahl kommt es daraufan,
einen Fonds zu finden, der moglichst
direkt in das gewiinschte Themainves-
tiert. Ob der Fonds aktiv oder passiv
gemanagt werden sollte, hdngt dabei
von den Vorlieben des Investors ab.
Insgesamt sollte der Fonds zum Risi-
koprofil des Anlegers passen, wobei

OFFENE INVESTMENTFONDS
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zu beachten ist, dass viele Anlagethe-
men eine hohere Schwankungsanfal-
ligkeit und -breite aufweisen als der
breite Aktienmarkt. Zudem sollten die
Investoren bereit sein im Bezug auf die
Wertentwicklung auch ldngere Durst-
strecken auszuhalten, da es gerade
im Bereich der Anlagethemen hiufig
vorkommt, dass sich diese Fonds nicht
kontinuierlich so entwickeln wie der
Gesamtmarkt, sondern ihre Wert-
entwicklung in Schiiben erzielen. Da
diese Schiibe nur sehr schwer prognos-
tizierbar sind, macht das sogenannte
»Market Timing"“ aus meiner Sicht nur
wenig Sinn. Dementsprechend sollten
Anleger, die von einem Trend profitie-
ren wollen, aus meiner Sicht langfristig
investiert bleiben und Schwachphasen
gezielt als Kaufgelegenheiten nutzen,
ohne dabei ihr Risikobudget zu tiber-
schreiten.

Fiir den Inhalt der Kolumne ist allein
der Verfasser verantwortlich. Der
Inhalt gibt ausschlieflich die Mei-
nung des Autors wieder, nicht die von
Refinitv.

DETLEF GLOW, LIPPER & MEIN GELD
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THEMENFONDS

Neuer Schub fiir Themenfonds?

Themenfonds sind nicht erst seit ges-
tern auf dem Markt. Bereits vor mehr
als zwanzig Jahren legte Pictet Asset
Management die ersten Produkte
dieser Art auf. Seitdem lancieren
die Fondshéduser mit einer gewissen
RegelmaRigkeit immer wieder ent-
sprechende Fonds, etwa zu Themen
wie Wasser, Robotik oder Kiinstliche
Intelligenz. Deren Absatz scheint sich
zu lohnen. Immer mehr Vermogens-
manager sind inzwischen auf den
Zug aufgesprungen und bieten ent-
sprechende Fondslosungen an. Dass
der Markt fiir Themenfonds in Fahrt
gekommen ist, zeigen unter ande-
rem auch zwei Beobachtungen aus
dem ersten Halbjahr 2019. Im Mérz
etwa verkiindete Natixis Investment
Managers die Griindung einer auf The-
menfonds spezialisierten Investment-
boutique unter dem Namen Thematics
Asset Management. Das Pikante an der
Neugriindung: Zum Start war es der
franzosischen Investmentboutique
gelungen, gleich vier erfahrene Invest-
mentexperten von Pictet abzuwerben.
Um die Erweiterung von Know-how
und Sachverstand geht es auch Credit
Suisse Asset Management. Ende April
gab die Gesellschaft bekannt, ein soge-
nanntes Thematic Equity Advisory
Board ins Leben rufen zu wollen. Das
mit Experten aus Wissenschaft und
Industrie besetzte Beratergremium
soll den Blick des Portfoliomanage-
ments gezielt fiir neue investierbare
Zukunftstechnologien 6ffnen.

WEITES FELD AN INVESTMENT-
THEMEN

Weder eine genaue und allgemein
anerkannte Definition von Themen-
fonds noch eine trennscharfe Abgren-

zung etwa gegeniiber Branchenfonds
sind bislang existent. Fiir Professor Dr.
Henry Schéfer, Leiter der Abteilung
Finanzwirtschaft and der Universitit

“ PROF. DR. HENRY SCHAFER,
Universitdt Stuttgart

(14
Themenfonds
entspringen der
Gattung der
nachhaltigen
Geldanlagen.

%

Stuttgart, zihlen Themenfonds zur
Gattung der nachhaltigen Geldan-
lagen (siehe Interview). [hnen sei zu
eigen, dass neben den iiblichen Ren-
dite- und Risikotiberlegungen auch
nicht-finanzielle Risiken berticksich-
tigt werden. Entsprechend entspringen
die Investmentthemen vornehmlich

dem Umwelt- oder Sozialbereich. In
der Investmentbranche hingegen geht
man zumeist von einer weiter gefass-
ten Begriffsbestimmung aus. Themen-
fonds investieren danach vor allem
in die grofen globalen Megatrends.
,Dabei handelt es sich um transfor-
matorische, weltweit giiltige Entwick-
lungen, die das Leben und Wirtschaf-
ten der Menschen in fundamentaler
Art und Weise bestimmen werden®,
sagt Karen Kharmandarian, CIO von
Thematics Asset Management. ,Diese
Entwicklungen haben Auswirkungen
auch auf die Finanz- und Investment-
strome und werden damit zu einem
wichtigen Einflussfaktor fiir die Kapi-
talmaérkte. Die Auswahl der richtigen
Themen kann daher fiir Investoren mit
groBen Chancen verbunden sein.“

‘Was Kharmandarian damit meint, ver-
deutlicht das Beispiel des US-ameri-
kanischen Nahrungsmittelherstellers
Beyond Meat. Vor dem Hintergrund,
dass die Viehzucht erheblich zur
Emission von Treibhausgasen bei-
tragt und dariiber hinaus immer mehr
Menschen auf den Genuss industriell
erzeugten Fleisches verzichten moch-
ten, haben sich vegane Fleischersatz-
produkte zu einem Trend entwickelt,
der durchaus das Zeug hat, auch ein
Megatrend zu werden. Beyond Meat
produziert eben jene Ersatzprodukte.
Im Mai dieses Jahres ging das Unter-
nehmen in den USA an die Borse und
das mit riesigem Erfolg. Die Aktien
waren mehrfach tiberzeichnet und
bescherten Beyond Meat einen der
besten Bérsendebiits seit dem Jahr
2000. Sollten sich weitere Produzen-
ten am Markt etablieren und an die
Borse gehen, konnten Anleger {iber
entsprechende Fonds an deren Ent-

wicklung partizipieren. Ob es sich
dann dabei um Themen- oder aber
um Branchenfonds handelt, sei einmal
dahingestellt.

Als Megatrends sind inzwischen ver-
schiedene globale Entwicklungen
identifiziert. Sie reichen von der Kiinst-
lichen Intelligenz, Nachhaltigkeit,
Demografie bis hin zur Cybersicher-
heit oder Urbanisierung. Letzterem
Thema widmet sich beispielsweise der
im vergangenen Jahr aufgelegte Smart
City Fonds von Pictet Asset Manage-
ment. Er investiert in Unternehmen,
die intelligente Losungen fiir die Her-
ausforderungen der weiter um sich
greifenden Verstddterung entwickeln.
Der Schweizer Vermogensverwalter
definiert Smart Cities als Stddte, die
in der Lage sind, Daten zu sammeln,
zu aggregieren und zu analysieren,
um die von ihr verursachten Heraus-
forderungen wie Umweltverschmut-
zung, Kriminalitdt und Krankheit zu
16sen. Auf den Trend zur Elektromo-
bilitdt setzt hingegen der BGF Future
of Transport Fund von BlackRock. Das
Management des aktiv verwalteten
Fonds allokiert das Geld der Anleger in
solche Firmen, die von der Umstellung
auf elektrische, autonome und digital
vernetzte Fahrzeuge profitieren.

RAUS AUS DER NISCHE

Sandra Sonnleitner von Allianz Glo-
bal Investors sieht den Trend zu The-
menfonds ungebrochen. Sie ist sich
sicher: ,Themenfonds, die globale
Megatrends investierbar machen,
werden in den kommenden Jahren
stark nachgefragt bleiben®, sagte die
Leiterin des Retail- und Wholesale-
Geschifts der AGI in der DACH-Region

MEIN GELD 04/2019

unlédngst einem Branchenmagazin.
Auch Karen Kharmandarian ist von
einer weiteren Marktdurchdringung
tiberzeugt. Im Gesprach mit Mein Geld

“ KAREN KHARMANDARIAN,
Thematics Asset Management

14

Die Auswahl
der richtigen
Themen kann fiir
Investoren mit
grofsen Chancen
verbunden sein.

b

erkldrte er: ,Wir sind zuversichtlich,
dass thematisch ausgerichtete Fonds
ein hohes Potential besitzen und in der
Lage sind, sich von ihrem ehemaligen
Nischendasein zu einem Mainstream-
Thema im Bereich globaler Aktienan-
lagen zu entwickeln.“ Dies gelte vor

OFFENE INVESTMENTFONDS

allen Dingen mit Blick auf das aktu-
elle Investmentumfeld, in dem sich
Investoren der Herausforderung eines
eher kraftlosen globalen Wachstums
gegeniibersdhen. Ein thematisch ori-
entierter Investmentansatz biete vor
diesem Hintergrund die Chance, sol-
che Unternehmen mit langfristigem
Wachstumspotential zu identifizie-
ren. Zuversichtlich stimmt den Chef
von Thematics Asset Management
auch die Beobachtung, dass sich ins-
titutionelle Investoren offenbar nun
ebenfalls verstarkt dem Segment der
Themenfonds zuwenden. ,Den Anfang
machten zundchst Privatanleger, Pri-
vatbanken und Family Offices*, sagte
Kharmandarian. ,Inzwischen kommt
die Nachfrage auch aus dem Whole-
sale-Bereich und von institutionellen
Anlegern.”

Ob der Erfolg von Themenfonds am
Markt anhalten kann, wird unter
anderem davon abhéngen, ob es den
Anbietern gelingt, ihre Versprechen
einzuldsen. In den vergangenen neun
Boom-Jahren am Aktienmarkt war es
tiberwiegend keine Raketenwissen-
schaft, langfristig von Kursgewin-
nen zu profitieren. Angesichts einer
Phase riicklaufigen 6konomischen
Wachtsums miissen Themenfonds nun
beweisen, dass sie in Lage sind zu lie-
fern. Denn Megatrends sind durchaus
kein Selbstldufer wie das Beispiel der
Dotcom-Blase Anfang der 2000er Jahre
nachdriicklich zeigt. Es ist nicht aus-
zuschliefen, dass es kiinftig auch bei
anderen Megathemen zu einer d4hn-
lichen Entwicklung kommen konnte,
wenn der Hype durch fundamentale
Daten nicht mehr gedeckt ist.

MEIN GELD
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SDGs:
Mehr finanzielles Engagement
erforderlich
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Der Weg zu mehr Nachhaltigkeit ist
steinigund fithrt nurlangsam zum Ziel.
Dies zeigt auch der Blick auf die bishe-
rige Geschichte der UN-Entwicklungs-
ziele (SDGs). Am 25. September 2015
wurden diese auf dem Gipfel fiir nach-
haltige Entwicklung in New York von
der Generalversammlung der Verein-
ten Nationen mit groBen Hoffnungen
verabschiedet. Sie umfassen 17 The-
menfelder, deren gezielte Bearbeitung
aus Sicht der UN dringend erforderlich
ist, um die Sicherung einer nachhalti-
gen Entwicklung auf 6konomischer,
sozialer sowie 6kologischer Ebene
herbeizufiihren. Vier Jahre spater, im
September dieses Jahres, erfolgt nun
eine erste Zwischenbilanz. Ebenfalls
in New York werden die Staats- und
Regierungschefs im Rahmen der UN-
Generalversammlung eine Bestands-
aufnahme {iber das vornehmen, was
bisher erreicht worden ist. Das Resii-
mee diirfte erniichternd ausfallen.

Zumindest, wenn man einen Blick auf
drei neuere Berichte der UN, des Inter-
nationalen Wahrungsfonds (IWF) und
der Organisation fiir wirtschaftliche
Zusammenarbeit und Entwicklung

(OECD) zum Thema wirft. So beklagt
die UN, dass der notwendige Wandel
des globalen Finanzsystems weg von
kurzfristiger hin zu langfristiger und
nachhaltiger Finanzierung kaum vor-
ankomme. Trotz neuer Instrumente
wie Green Bonds, Impact Investments
und anderer nachhaltiger Finanz-
anlagen werde zu viel Kapital weiter
in nicht-nachhaltige Verwendungen
investiert. Von den geschétzten 200
Billionen US-Dollar, die auf den glo-
balen Finanzmérkten bewegt werden,
flieBe nur ein sehr kleiner Teil in expli-
zit nachhaltige Investitionen. Auch die
Berichte von OEDC und IWF konstatie-
ren mangelnde finanzielle Ressourcen.
Die OECD Daten etwa zeigen, dass die
von den Staaten in Aussicht gestellten
Finanzmittel zur Erreichung der SDG
bisher nicht ausreichend zur Verfii-
gung gestellt werden. In seiner Studie
zur SDG-Finanzierung weist der IWF
sogar auf einen Riickgang der offent-
lichen Entwicklungsinvestitionen hin.

SDG-OPTIONEN FUR ANLEGER

Die Umsetzung der SDGs ist vor allem
Aufgabe der Staaten. Sie stehen in der

Pflicht, ihren Versprechungen nach-
haltig Taten folgen zu lassen. Aber
auch Anleger haben die Moglichkeit,
indirekt einen Beitrag zu leisten. Das
Stichwort heit SDG Fonds. Diese
Investmentprodukte investieren
gezielt in solche Unternehmen, deren
Produkte oder Dienstleistungen in
einem bestimmten AusmaR auf die
UN Entwicklungsziele einzahlen. Im
Gegensatz zu nachhaltigen Themen-
fonds sind SDG-Fonds mit Blick aufihr
Anlagespektrum weniger fokussiert
und damit starker diversifiziert. In den
vergangenen Monaten haben gleich
mehrere Vermogensverwalter ent-
sprechende Strategien auf den Markt
gebracht. So etwa Union Investment.
Im Januar 2018 lancierte das genossen-
schaftliche Fondshaus den Uni Insti-
tutional SDG Equities. Wie der Name
bereits sagt, richtet sich der Fonds an
institutionelle Investoren. Das Anla-
geuniversum setzt sich aus rund 1.200
Unternehmen zusammen, von denen
fiir das konzentrierte Portfolio rund
60 ausgewihlt werden. Dazu kénnen
beispielsweise Aktien von Firmen
zdhlen, die im Wassermanagement,
im Gesundheitswesen, im Bereich

erneuerbare Energien oder nach-
haltige Mobilitadt tatig sind. Fiir das
Portfolio werden nur Unternehmen
beriicksichtigt, bei denen der SDG-
relevante Umsatz mehr als 20 Prozent
des Konzernumsatzes ausmacht. Die
durchschnittliche SDG-Quote der
Unternehmen im Fonds muss dabei
mehr als 50 Prozent betragen. ,So
hat mindestens jeder zweite Euro im
Fonds eine Wirkung im Sinne der UN-
Nachhaltigkeitsziele®, sagte Fondsma-
nager Jorg Schneider bei Einfithrung
des Fonds.

In globale Aktien investiert auch der
fiir Privatanleger zugdngliche DWS
Invest SDG Global Equities. Der Fokus
des mit 40 bis 60 Titeln ebenfalls kon-
zentrierten Portfolios liegt auf Aktien
von Unternehmen, die ihre Umsitze
mafRgeblich in Bereichen generieren,
die den Nachhaltigkeitszielen der
Vereinten Nationen entsprechen und
langfristiges Wachstumspotenzial
bieten. Zu den groften Einzelwerten
zdhlt unter anderem das US-Unter-
nehmen Xylem Inc., welches an der
Entwicklung innovativer Wasserlosun-
gen durch intelligente Technologien
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arbeitet. Zu den Top-Holdings gehort
dartiber hinaus das irische Unterneh-
men Medtronic. Die Firma verdient ihr
Geld im Bereich der Medizintechnik
und ist unter anderem fiir die von ihr
gefertigten Insulinpumpen bekannt.
Der DWS Invest SDG Global Equities
wurde im Mérz 2018 aufgelegt.

NEUE SGD-FONDS IN 2019

In diesem Jahr wurde das Angebot
an SDG-Fonds unter anderem durch
den SGD Engagement Global Equity
von BMO Global Asset Management
erweitert. Der im Mérz lancierte Fonds
verfolgt einen dhnlichen Ansatz wie
seine Wettbewerber, zeichnet sich
allerdings durch eine Besonderheit
aus. Im Rahmen eines ,Active Enga-
gement-Ansatzes“ fiihrt das Fonds-
management regelméfRig den Dialog
mit den fiir das Portfolio ausgewahl-
ten 40 bis 60 Unternehmen. Nur sol-
che Unternehmen, die nach Auffas-
sung der Fondsmanager aktiv auf das
Erreichen von SDG hinarbeiten und
zu Verbesserungen bereits sind, wer-
den im Portfolio berticksichtigt. ,Fiir
jedes Unternehmen, in das wir inves-

tieren, legen wir klare Engagement-
Ziele fest, um Verbesserungen bei der
Erreichung der im SDG-Rahmen fest-
gelegten Schliisselvorgaben zu errei-
chen®, heilt es bei BMO Global Asset
Management. So will das Investment-
haus gezielt einen positiven Wandel
bewirken. Fiir ihre Strategie haben
die Fondsmanager Jamie Jenkins und
Nick Henderson vor allem kleine und
mittelstandische Unternehmen rund
um den Globus im Auge.

Als vorerstletzter ging im Juni ging der
DKB Nachhaltigkeitsfonds SDG an den
Start. Der von der Bayern Invest gema-
nagte Fonds setzt auf Unternehmen,
deren unternehmerisches Handeln
sich nach Einschédtzung der Fondsma-
nager positiv auf die Umsetzung der
SDG-Ziele auswirkt. Er investiert aus-
schlieflich in solche Unternehmen,
die hierfiir einen sichtbaren positiven
Beitragleisten. Die Daten-Basis bilden
Impact-Analysen, welche die Wirkung
der Unternehmen auf die SDG-Ziele
analysieren. Neben den Privatkunden
der DKB steht der Fonds auch institu-
tionellen Investoren offen.
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Standard-ETFs fast
zum Nulltarif

Hausse ohne Ende. Im Juli liefen die US-Aktienmaérkte nochmals zur
Hochstform auf und setzten damit nun bereits im zehnten Jahrihren
kréftig Aufwértstrend fort. Sowohl der Dow Jones Index als auch der
S&P 500 Index erreichten neue Rekordstédnde. Anleger, die zu Beginn
desJahres mit einem ETF beispielsweise auf den Dow Jones gesetzt
hatten, konnten sich zur Jahresmitte tiber einen Wertzuwachs von
gut 16 Prozent freuen. Und noch etwas diirfte zur Freude beigetra-
gen haben. Die Tatsache ndmlich, dass die groen US Large Cap
ETFs inzwischen fast kostenlos zu haben sind. Nach Angaben des
Analysehauses Morningstar lagen die durchschnittlichen Gebiihren
fiir entsprechende ETFs zu Beginn des Jahres bei unter 0,2 Prozent.
Auch andere Standard-ETFs verlangen mittlerweile Gebiihren, die
kaum noch ins Gewicht fallen: Bei Large Caps Europa betragen die
Kosten etwas tiber 0,2 Prozent, bei Large Caps Welt liegen sie bei
0,3 Prozent und bei Large Caps aus den Schwellenldndern bei 0,4
Prozent. Noch billiger geht es nur in den USA. Dort legte der Vermo-
gensverwalter Fidelity im vergangenen Jahr erstmal zwei Indexfonds
auf, die gar keine Gebtihren erheben.

Angesichts niedriger Kosten und steigender Kurse scheinen Anleger
mit der reinen Markrendite gegenwirtig bestens bedient zu sein.
Es mehren sich jedoch Zweifel, ob die Kursrallye an den Mérkten so
weitergehen kann. Zwar unterstiitzt die weiterhin lockere Geldpolitik
der Notenbanken grundsitzlich die Aktienkurse. Allerdings hat die
wirtschaftliche Dynamik weltweit fast tiberall nachgelassen, und
die Mirkte entwickeln sich unterschiedlich. Aktives Stock-Picking
konnte vor diesem Hintergrund wieder wichtiger werden. Auch
betrachten Privatanleger die Volatilitdt an den Markten zuneh-
mend als Gefahr fiir ihre Portfolios. Darauf hatte erst kiirzlich die
auf aktives Management spezialisierte Fondsgesellschaft Natixis
Investment Managers in einer aktuellen Studie hingewiesen. Fast
die Hilfte der in Deutschland befragten Anleger ist danach bereit,
einen Aufschlag fiir aktives Management zu bezahlen, wenn sich
damit die Volatilitdtsrisiken begrenzen lassen. Eines machten die
Befragten allerdings ebenfalls sehr deutlich: ndmlich dass sie den
Mehrpreis nur dann fiir gerechtfertigt halten, wenn aktive Manager
auch tatsdchlich aktiv handeln.
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BNP PARIBAS AM

Ein Low Volatility-ETF fiir
turbulente Zeiten

4 CLAUS HECHER
Leiter ETFs & Index-
16sungen (D/A/CH)
bei BNP Paribas Asset
Management

Seit Jahresbeginn haben Aktienanleger
keinen Grund zur Klage, wenn es um die
Wertentwicklung europédischer Aktien
geht, und dies bei schwécheren Konjunk-
turprognosen durch zahlreiche volkswirt-
schaftliche Experten. SchlieBlich liegen
Handelsstreit, Brexit und die Verschul-
dung Italiens als mdogliche belastende
Faktoren in der Luft. Sowohl die FED als
auch die EZB haben die Weichen wieder
auf eine expansivere Geldpolitik gestellt,
was Aktien als Anlageklasse wiederum
attraktiv aussehen lasst.

Viele Anleger stellen sich deshalb die
Frage, wie sie weiterhin am europédischen
Aktienmarkt investiert bleiben, aber
gleichzeitig das Anlagerisiko senken kon-
nen. Risikodrmere Aktien zeichnen sich
durch eine niedrigere Volatilitdt (Schwan-
kungsintensitit der Kursrenditen) aus. Der

in der Kapitalmarktforschung vermut-
lich bekannteste Faktor ,Low Risk“ setzt
genau auf solche Aktien.

Dieser verborgene Faktor gewann in zahl-
reichen Publikationen rasch an Popula-
ritdt. Das Phdnomen der Low Volatility
Anomaly wurde bereits im Jahr 1972 von
Robert Haugen erforscht. Die Feststellung,
dass risikodrmere Aktien langfristig eine
mindestens dquivalente Wertentwicklung
zeigen wie risikoreichere Aktien, wider-
spricht dem gesunden Menschenverstand,
ist nicht intuitiv oder gar inakzeptabel.
»Anleger rechnen nicht mit unterdurch-
schnittlichen Ertrdgen risikoreicher
Aktien und sind deshalb oft iiberrascht®,
meint Haugen.

Defensive Aktienportfolios lassen sich
durch unterschiedliche Strategien auf-
bauen. Wie so héufig liegt der Teufel im
Detail, wenn es um eine erfolgreiche
Umsetzung in einem Anlageportfolio
geht. Eine Low Volatilty-Faktorstrategie
zielt in einem ,Long Only“-Portfolio dar-
aufab, die Low Risk-Faktorpramie zu ext-
rahieren und selektieren dabei Aktien mit
einem defensiven Risiko-Ertrags-Profil.
Als Risikomaf dient die historische Vola-
tilitdt, eine Kennzahl, die ausschlieB-

Bild: © www.shutterstock.com / Sergey Klopotov
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lich aus historischen Kursrenditen
berechnet wird.

Der im Research der BNP Paribas-
Gruppe entwickelte Equity Low Vol
Europe Index zeichnet sich durch
Sektorausgewogenheit und eine
geringe Zinssensitivitdt aus. Die
Indexregeln bewirken eine Auswahl
der Aktien mit der niedrigsten Drei-
Jahres-Volatilitidt jeden Sektors.

Die Graphik verdeutlicht, dass eine
Low Volatility-Strategie auch iiber
lange Zeitraume eine deutlich hohere
Wertentwicklung aufweist als der
STOXX Europe 600 Index, der die
Aktien mit ihrer Free Float Markt-
kapitalisierung gewichtet und somit
die Low Volatility Anomaly bestétigt.

Investierbar ist diese Strategie fiir
europdische Aktien seit mehrals drei
Jahren {iber den BNP Paribas Easy
Equity Low Vol Europe UCITS ETF.

www.easy.bnpparibas.de

WERTENTWICKLUNG IM VERGLEICH
(BNP Paribas Equity Low Vol Europe Index und STOXX Europe 600 NTR Index)
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~—— BNP Paribas Equity Low Vol Europe Index —— STOXX Europe 600 NTR Index
Quellen: Bloomberg & BNP Paribas, Stichtag: 26. Juni 2019; simulierte Wertentwicklung in Euro vom 1.
Februar 2000 bis 21. Februar istoris i
Die vergangene istkein
BNP Paribas Easy Equity Low Vol Europe UCITS ETF
WKN ERTRAGSVERWENDUNG REPLIKATION TER* AUM **
A2DHWB AUSSCHUTTEND SYNTHETISCH 0,30% 592
A2AL3Y THESAURIEREND SYNTHETISCH 0,30% 592

*Gesamtkostenquote / **verwaltetes Vermagen in Mio. € / Stichtag: 30. Juli 2019
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AMUNDI ASSET MANAGEMENT
Mit Gold-Investments gezielt das Portfolio

Der Preis fiir die Feinunze ist wieder
aufmehrals 1.400 US-Dollar gestiegen
und damit auf den hochsten Stand seit
2013. Hintergrund hierfiir ist die Angst
vor einer weltweiten Konjunktur-
schwiche und den wachsenden geopo-
litischen Konflikten. Ob es sinnvoll ist,
auch einen Teil des Vermégens in Gold
anzulegen, hingt von den Zielen und
der Risikobereitschaft des Anlegers ab.

Typischerweise verfolgen Investoren
bei Gold zwei Ziele. Zum einen nutzen
sie es als Portfolioschutz, da es sich in
der Vergangenheit tendenziell anders
entwickelte als andere Anlageklassen
und bei Marktriickgédngen weitestge-
hend stabil blieb. Zum anderen zur
Absicherung gegen Inflation. So oder
so betrachtet, konnte aktuell ein guter
Zeitpunkt sein, um sich noch einmal
mit einer Anlage in Gold zu befassen.

Dabei gibt es unterschiedliche Wege,
dieses zu tun: Anleger kénnen physi-
sches Gold in Form von Goldmiinzen
oder Goldbarren kaufen und in einem
Schlieffach bei einer Bank lagern.
Dabei fallen allerdings Miet- und
gegebenefalls Versicherungskosten
an. Eine andere Moglichkeit sind bor-
sengehandelte Finanzinstrumente.
Anleger, die keine Goldbarren einla-
gern wollen, sind aus unserer Sicht mit
sogenannten ETCs gut beraten.

diversifizieren

T

HERMANN PFEIFER

Head of ETF,
Indexing & Smart Beta
Germany / Austria / Eastern Europe;

European Head of
Institutional Sales ETF, Indexing &
Smart Beta

Die Abkiirzung ETC steht fiir
Exchange-Traded Commodity, also
borsengehandelte Rohstoff-Zertifi-
katen. Die Wertpapiere dhneln auf
den ersten Blick ETFs, es handelt
sich aber nicht um Sondervermaogen,
sondern um Schuldverschreibungen.
Die Papiere sind anders als Fonds also
einem Emittenten-Risiko ausgesetzt.
Viele ETCs auf Edelmetalle sind aller-
dings physisch mit Gold, Silber oder
Platin hinterlegt. Diese Produkte sind

so ausgestaltet, dass Anleger im Fall
der Félle Zugriff auf das Edelmetall
haben sollen. So soll der Vorteil des
liquiden, giinstigen Borsenhandels
mit der Sicherheit des physischen
Besitzes kombiniert werden.

Mit dem Amundi Physical Gold ETC
(ISIN FR0013416716) hat Amundi
einen ETC an der Euronext in Paris
und Amsterdam sowie an der Frank-
furter Borse gelistet, der mit physi-
schem Gold hinterlegt ist. Seit sei-
nem Start im Mai konnte der Amundi
Physical Gold ETC bereits rund 280
Millionen Euro bei Anlegern einsam-
meln. Mit einer jahrlichen Gesamt-
kostenquote von 0,19 Prozent ist der
Amundi Physical Gold ETC der Gold
ETC mit den europaweit giinstigsten
Konditionen.

Das fiir den Amundi Physical Gold
ETC erworbene Gold wird im Tresor
von HSBC in London verwahrt. Aus
Transparenzgriinden werden die
dem ETC zugewiesenen Goldbarren
auf einer Liste gefiihrt, die den Anle-
gern zur Verfiigung gestellt wird. Auf
dieser Liste ist jeder Goldbarren mit
Marke, Seriennummer und Gewicht
aufgefiihrt.

AMUNDI ASSET MANAGEMENT

Jones, UBS Asset Februar 2014 bis

Quelle: 3
Rechtliche Hinweise: Die in diesem Dokument vertretenen Einschiitzungen der Entwicklung von Wirtschaft und Mirkten sind die Meinung des Autors und spiegeln i

11 i zum Datum der Lancierung; Vergleich mit in Europa domizilierten ETCs

wider. Diese konnen n

dasssich Lander, Markte oder

die Meinung von Amundi Asset
. Divas Einecti

htals i

tatsichlich eintreten. Amundi Physical Gold ETC st eine Serie an Schuldverschreibungen irischen Rechts, die vor

timmter Produkte

n Amundi Physical Metals plc, einem speziellen irischen Anlagevehikel ausgegeben werden.

Prognosen

Bild: shutterstock.com / robuart

Anzeige

ETFs bieten Anlegern eine
bequeme und transpa-
rente Moglichkeit, in den
Markt einzusteigen oder
diesen zu verlassen. Oft
wird ihnen nachgesagt, sie
konnten eine Abwirtsspi-
rale auslosen, wenn viele
Anleger beschliefen, sich
gleichzeitig aus dem Markt
zuriickzuziehen.

Marktverwerfungen gab es
jedoch schon lange bevor
die ersten ETFs aufgelegt wurden.
Weder beim Wall Street-Crash des Jah-
res 1929 noch am ,Schwarzen Montag*
desJahres 1987 gab es ETFs. Und auch
zu Zeiten der Finanzkrise 2008/2009
waren kaum ETFs vorhanden.

MEHRERE LIQUIDITATSEBENEN

Natiirlich sind ETFs in Phasen erh6h-
ter Belastungen dhnlichen Marktrisi-
ken ausgesetzt wie andere Vermogens-
werte. Allerdings sorgt die Struktur
der ETFs fiir zuséatzliche Liquiditats-
ebenen, und in Realitét sollte es durch
sie weniger wahrscheinlich werden,
dass Anleger auf Vermogenswerten
sitzenbleiben, die sie im Fall von
Marktturbulenzen nicht liquidieren
konnen.

Bei einem herkoémmlichen Invest-
mentfonds stammt die Liquiditdt
ausschlieBlich vom Fonds selbst. ETFs
hingegen bieten mehrere Liquiditéts-
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FRANKLIN TEMPLETON

Was bedeutet ETF-Liquiditét in turbulenten
Marktphasen?

ebenen sowohl iiber den Primir- als
auch den Sekundarmarkt.

Kurz gesagt: Anleger haben die Option,
ETF-Anteile im Rahmen eines soge-
nannten Sekundarmarktgeschéafts
einem anderen Anleger anzubieten.

Aber was, wenn sich kein Kéufer fin-
det? Genau hier macht die Struktur
eines ETFs den Unterschied. Eine der
zentralen Eigenschaften von ETFs ist
die Tatsache, dass das Angebot an
Anteilen flexibel ist. Sollten sich keine
Kéaufer finden, kann ein ETF-Anleger
immer noch seine Anteile an einen so
genannten befugten Teilnehmer (AP)
verkaufen, der im Grunde genommen
Primdrmarktliquiditit bietet. Ein
,»AP“ fungiert als Intermedidr zwi-
schen dem Kéufer und dem Verkaufer
der ETF-Anteile. Anteile werden erst
erstellt und tibertragen, nachdem der
ETF-Emittent liquide Mittel vom AP
erhalten hat. Fiir Riicknahmen l4uft
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der Prozess genau umge-
kehrt ab: liquide Mittel
werden erst liberwiesen,
nachdem Anteile vom AP
eingegangen sind.

DEMOKRATISIERUNG
DER INVESTMENT-
LANDSCHAFT

Unserer Meinung nach
bewegen fundamentale
makrodkonomische,
geopolitische und idio-
synkratische Risiken die Mérkte sehr
viel stirker als ETFs. Folglich spielen
sie auch bei Marktverwerfungen eine
sehr viel groere Rolle.

ETFs haben die Investmentlandschaft
verdndert, indem sie so gut wie alle
Aspekte des Anlageprozesses demo-
kratisiert haben, unter anderem auch
den Zugang zu Anlageklassen, die
Preisfindung, den Handel, das Mar-
ket Timing und sogar die Volatilitét
selbst. ETFs bieten Anlegern Transpa-
renz, Freiheit und Zugang, so dass sie
auf Grundlage ihrer Uberzeugungen
handeln kénnen — genau so, wie es
professionelle Marktteilnehmer wie
Hedgefonds-Manager, Handler, Anla-
geverwalter oder Borsenmakler schon
seit vielen Jahren tun.

AUTOR: JASON XAVIER, HEAD OF EMEA ETF
CAPITAL MARKETS, FRANKLIN TEMPLETON

wwuw.libertyshares.de
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EURO STOXX 50 ESG - EIN WICHTIGER SCHRITT FUR GRUNE INVESTMENTS
Den wichtigsten europédischen Index
gibt es zukiinftig auch in einer nachhaltigen
Variante

Nachhaltigkeit ist eines der bestim-
menden Themen unserer Gesellschaft.
Auch im Asset Management gewinnt
das Thema zusehends an Bedeutung
und formiert sich unter dem Kiirzel
ESG. Anlageprodukte, deren Strate-
gie nach diesen drei Buchstaben —
ESG: Environmental, Social und
Governance — definiert sind, riicken
immer mehr in den Fokus der Anle-
ger. Investitionen in solch ,griine
Produkte sind dabei jedoch nicht aus-
schlieflich Gewissensentscheidungen.
Neben dem gesellschaftlichen Druck
zu mehr Nachhaltigkeit wichst auch
der politische, regulatorische Druck.
ESG-Investitionen konnen der richtige
Schritt sein, um die Rendite des eigenen
Portfolios nachhaltig aufzustellen.

Umso verwunderlicher ist daher, dass
es bislang keine Anlagemoglichkeit in
eine ESG-Variante des Euro Stoxx 50
gab. Immerhin handelt es sich dabei
um die bedeutendste Benchmark fiir
europdische Bluechip-Unternehmen,
wie sich im Volumen der aufihn bezie-
henden européischen ETFs zeigt. Die-
ses liegt bei rund 30 Milliarden Euro.
Gemeinsam und in intensiver Zusam-
menarbeit mit STOXX lanciert UBS

Asset Management nun das erste ETF-
Angebot der wichtigsten europdischen
Benchmark nach Nachhaltigkeitskri-
terien. Als Marktfiihrer fiir nachhal-
tige Losungen ist dies fiir UBS Asset
Management der ndchste konsequente
Schritt, nachdem bereits im April die-
sen Jahres die erste ESG-Variante der
wohlwichtigsten Aktienbenchmark der
Welt, des S&P 500, lanciert wurde.

IM KERN IDENTISCH UND
GLEICHERMASSEN GEEIGNET

Der UBS ETF Euro Stoxx 50 ESG weist
durch ein mildes ESG-Screening dhn-
liche Eigenschaften wie sein Mutterin-
dex auf und eignet sich dadurch glei-
chermafen als Kern-Investment. In
einem mehrstufigen Prozess werden
zundchst die zehn Prozent der Unter-
nehmen des Index mit dem schlech-
testen ESG-Rating aussortiert. Jene
Unternehmen, die nicht mit den UN
Global Compact Principles konform
gehen, werden ebenfalls ausgeschlos-
sen. Auch Unternehmen, die kontro-
verse Waffensysteme produzieren oder
mit solchen handeln sowie Unterneh-
men aus der Tabakindustrie und der
Produktion oder Verwertung von Kraft-

i
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werkskohle, finden keine Beachtung.
In einem abschliefenden Schritt wird
fiir jede exkludierte Position ein Unter-
nehmen aus dem gleichen ICB Super-
sector mit einem besseren ESG-Rating
hinzugefiigt. Die Anzahl der Positionen
bleibt somit auch in der nachhaltigen
Variante identisch und auch die Top-
Holdings sowie die grundlegende Sek-
torenverteilung bleiben mit leichten
Abweichungen bestehen.

Die Vergleichbarkeit zur urspriingli-
chen Benchmark zeigt sich deutlich im
Backtest vom Mérz 2012 bis zum Mérz
2019. Der neugeschaffene und inno-
vative ESG-ETF weist gegeniiber dem
Euro Stoxx 50 einen Tracking Error von
0,93 Prozent auf. Die Tracking Diffe-
rence betragt acht Basispunkte und die
Daily Return Correlation liegt bei 0,999.

Mit diesem neuen Angebot wird UBS
Asset Management der wachsen-
den Nachfrage nach nachhaltigen
Anlagemoglichkeiten gerecht und
schlieBt eine bestehende Liicke im
Anlageuniversum.

DAG RODEWALD - HEAD PASSIVE & ETF SPECIALIST
SALES DEUTSCHLAND & OSTERREICH BEI UBS

! Quelle: S&P Dow Jones, UBS Asset Management, Februar 2014 bis Februar 2019,

Bild: www.shutterstock.com/ Vladimir Arndt
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VERSICHERUNG

GUIDED CONTENT

Einkommenssicherung -
starke Kombinationen \

hervorragende Absicherung bei gesundheitlichen Schiden, die die wei-
tere Berufsausiibung unméglich machen. Wer auch die Rentenhohe an
der Einkommenshdhe orientiert, sorgt fiir sich und seine Familie bei
Einkommensausfall auf ideale Weise vor. Diese Topabsicherung hat aber
auch ihren Preis. Die Beitragsspanne einer Berufsunfahigkeitsversiche-
rung fiir einen 33-Jahrigen bis zum Alter 65 und einer garantierten Ren-
tenhdhe von 2.000 Euro liegt zum Beispiel beim Einzelhandelskaufmann
(mit kaufménnischer Ausbildung) zwischen 73,46 Euro und 211,51 Euro
und beim Bécker zwischen 209,03 Euro und 600,60 Euro.

\ Wer eine Berufsunfihigkeitsversicherung abschlief3t, sichert sich eine

Lesen Sie weiter auf Seite 122
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OHNE ABSICHERUNG DROHT
TOTALVERLUST

Die Absicherung gegen Berufsunfi-
higkeit (BU), die nach der Gesetzesdn-
derung zum 1.1.2001 nur noch privat
erfolgen muss, ist neben der Privat-
haftpflicht die wichtigste Versicherung.
Selten hat eine Reform von Sozialleis-
tungen, wie die im Jahre 2001, eine so
grof8e und plotzliche Absicherungs-
liicke hinterlassen: Die gesetzliche
Berufsunfihigkeitsrente gibt es fiir ab
1961 Geborene von einem Tag auf den
anderen nicht mehr.

Diese Liicke muss also iiber eine pri-
vate Absicherung geschlossen wer-
den, sonst droht ,Totalverslust“. Denn
wer seinen Beruf nicht mehr ausiiben
kann, hat mitunter von einem Tag auf
den anderen kein Einkommen mehr
zur Verfugung — die taglichen Ausga-
ben bleiben. Ein einzelner Haftpflicht-
schaden kann die eigenen Reserven
oft um ein Vielfaches tibersteigen
oder gar zum finanziellen Ruin fiih-
ren — eine Versicherung schiitzt davor.
Auch der Verlust der Arbeitskraft und
damit des regelméRigen Einkommens
kann schnell im finanziellen Desaster
enden. Viele Menschen machen sich
nicht bewusst, welchen Wert die eigene
Arbeitskraft hat. Dabei ist das leicht zu
veranschaulichen: Als Beispiel wiirden
einem 40-Jdhrigen bis zum Rentenalter
von 67 Jahren bei einem aktuellem Net-
toverdienst von 3.000 Euro pro Monat
972.000 Euro fehlen — und das ohne
Inflation, Gehaltssteigerungen, Preis-
und Mietindizierung. 18 Jahre nach der
Gesetzesdnderung zeigt ein Blick auf
aktuelle Statistiken, dass die Liicke in
der Einkommenssicherung bei vielen

noch nicht geschlossen ist, nur jeder
fiinfte Deutsche hat eine Berufsunfa-
higkeitsversicherung abgeschlossen.
Woran liegt das?

BERUFSUNFAHIGKEITSVERSICHE-
RUNG - DIE PREMIUMABSICHE-
RUNG

Viele Produktgeber bieten eine
Berufsunfiahigkeitsabsicherung auf
hohem Niveau. Umfangreicher Leis-
tungsumfang mit teils vielen Extras,
kurzen Prognosezeiten, Nachversiche-
rungsmoglichkeiten oder auch Leistung
bereits beim ,,gelbem Schein (AU)*“. Das
fiihrt dazu, dass sich nur noch Personen
mit geringem BU-Risiko — also Berufe,
die vorzugsweise in der Berufsgruppe
1+ bis 2+ einsortiert sind — eine Berufs-
unfihigkeitsabsicherung mit ausrei-
chender Rentenhohe leisten kénnen.

Die Gesund-
heit. Der Gesundheitszustand einer
Person kann sich als untiberbriickbare
Barriere entpuppen. Die Annahme
einer BU-Versicherung kann bei Vor-
erkrankungen mit Risikozuschldgen
erfolgen, was zu unbezahlbaren Bei-
tragen fiir den Einzelnen fiihren kann.
Nicht unbezahlbar, sondern gar nicht
BU-versicherbar lautet die Diagnose fiir
Menschen, die zum Beispiel unter einer
psychischen Vorerkrankung, Diabetes
oder einer schweren Migréine leiden.
Ausschlusskriterien wie diese sind
zwar fiir den Einzelnen schwer nach-
vollziehbar, sind aber notwendig, um
das Versichertenkollektiv zu schiitzen.
Denn anders als in der Sozialversiche-
rung muss sich das Kollektiv selbst tra-
gen — die Beitragseinnahmen miissen

die Kosten und die Leistungsausgaben
decken. Doch auch ohne Berufsunfa-
higkeitsversicherungist nicht alles ver-
loren. Denn es gibt weitere Produkte,
die viele wichtige Risiken abdecken.

Eine BU-Versicherung mit
Karenzzeit ist etwas giinstiger und der
Karenz-Zeitraum ist oft tiber das Kran-
kentagegeld abgedeckt.

GRUNDFAHIGKEITSVERSICHE-
RUNG - DIE FUNDAMENTABSI-
CHERUNG

Eine Grundfdhigkeitsversicherung
sollte nicht als Berufsunfiahigkeitsab-
sicherung angeboten werden—daskann
sie nicht leisten. Die Grundféhigkeits-
tarife sind tiber bestimmte Leistungs-
ausloser definiert, die vor allem kérper-
liche Tadtigkeiten wie Sehen, Sprechen,
Hiande gebrauchen etc. abbilden, aber
auch kognitive Leistungen wie Ein-
schrankungen bei Gedachtnisleistun-
gen oder eigenverantwortlichem Han-
deln berticksichtigen. Krankheiten oder
Einschrinkungen, wie beispielsweise
Burnout, die nicht zu einem tariflich
definierten Verlust einer Grundfi-
higkeit fiihren, l6sen keine Leistung
aus - selbst wenn man langfristig den
Beruf nicht mehr ausiiben kénnte.
Grundfihigkeitstarife konnen aber
fiir diverse Berufsbilder, wie zum Bei-
spiel Krankenpfleger und Erzieher aus
dem Bereich der ,sozialen Tatigkeiten®,
Handwerker, Kiinstler oder Kraftfahrer
aus dem Bereich , korperliche Tétigkei-
ten“ aber auch fiir Software-Entwickler
oder Biiroangestellte aus dem Bereich
»geistige Tatigkeiten“ die passende und
vor allem giinstigere Losung zur Absi-
cherungnichtaller, aber der wichtigsten

ha
ey

Risiken sein. Bei der Wahl der Grundfi-
higkeitsversicherungist daher die Wahl
der passenden Leistungsausloser fiir die
zuversichernde Person ein wesentlicher
Faktor fiir eine zufriedenstellende Absi-
cherung der Grundfédhigkeiten.

Sie eignet sich auch fiir Kinder
als Einstiegsprodukt.

DREAD-DISEASE-VERSICHERUNG -
DIE SPEZIALABSICHERUNG

Die Dread-Disease-Versicherung leis-
tet eine einmalige Kapitalzahlung bei
Diagnose oder Eintritt einer schweren
Krankheit. Schwere Krankheiten sind
zum Beispiel Krebs, Multiple Sklerose,
Leber- oder Lungenerkrankungen, Par-
kinson, Arthritis und Herzkrankheiten.

Die BU-Versicherung sichert den
tatsachlich ausgeibten Beruf
gegen krankheits- und unfallbe-
dingte Risiken ab.

Die EU-Versicherung sichert
die allgemeine Arbeitskraft

unfallbedingte Risiken ab.

Die Grundfahigkeitsversiche-

Preis je nach Berufsgruppe
hoch, vor alle bei handwerk-
lichen Tatigkeiten

volle Erwerbsminderung
(berufsunabhangige Erwerbs-  (weniger als 3 Stunden tagl)
tatigkeit) gegen krankheits-und  bestehen. Verweisbar auf
jede Tatigkeit.

f

Ebenso konnen in einer solchen Police
auch tarifliche Leistung bei Herzin-
farkt, Schlaganfall oder die Folgen
schwerer Unfille enthalten sein. Solche
Schicksalsschlidge haben vor allem fiir
Selbststdndige weitreichende Folgen.
Die Zahlung der Versicherungsleis-
tung ist unabhéngig von der weiteren
Berufsausiibung. Sie eignet sich daher
nicht zur Absicherung des regelmé-
Rigen Erwerbseinkommens. Sie kann
aber zum Beispiel bei Selbstandigen
die finanzielle Basis schaffen, um eine
Vertretung fiir die Fortfiihrung des
Betriebes zu beschéftigen. Hohe Gene-
sungskosten, die mit einer besonders
schweren Krankheit oft einher gehen,
koénnen damit gut abgedeckt werden.
Insofern ist die Dread-Disease-Versi-
cherung auch als ideale Ergdnzung zur

VERSICHERUNG

Berufsunfihigkeitsversicherung oder
Grundfihigkeit zu sehen.

BU und Grundfihigkeit sichern
das laufende Einkommen ab und fiir
besondere kostenintensive Risiken
ergdnzt man mit einer Dread-Disease-
Versicherung.

Zur Einordnung der beschriebenen,
zum Teil grofen Unterschiede beim
Versicherungsumfang der Produkte im
Segment der Einkommenssicherung, ist
eine Beratung durch einen Fachmann
empfehlenswert. Unterstiitzung und
Orientierung findet der Berater bei der
Analyse der Leistungsinhalte der ein-
zelnen Produktsegmente im ASCORE
Navigator mit detaillierten Bedingungs-
vergleichen. ASCORE ANALYSE

Die wichtigsten Versicherungen in der Einkommenssicherung

Keine abstrakte

FUr eine Leistung muss

Lebensversicherung

Die Topabsicherung fir alle Berufe.

Verweisung auf andere ! Laufende
Tatigkeiten. Einziges 70%-80% des Netto-  Deote Zielgruppe: BisAlter35. Bis 45— p i
vor allem auch bei der Berufsgruppe 1
Produkt, dasdietat- einkommens gewahlten
und 1+ interessant sowie Schiler und
sachliche Berufsaus- Endalter
Studenten.
bung absichert
Fur Berufe mit sehr flexiblem Berufs-
bild und Méglichkeiten Ihren Beruf  Laufende
Gunstiger als eine BU-  Fur die Rente: 80-100% auch unter erschwerten Bedingungen  Rente bis zum

Versicherung.

Glinstiger im Beitrag;

vom mtl. Nettogehalt

auszuiiben, 2.B. Software-Entwickler, ~ gewahiten
Computerarbeit. Eher Angestellte als  Endalter
fir Selbstandige.

Fir Berufsgruppen mit starker Ab-
hangigkeit von den Grundfahigkeiten

rung leistet beim Verlust von Leistungsauslseristaus- 1o ESE T AETTRE T B e e Laufende

Grundfahigkeiten wie Sehen, schlieBlich abhéngig vom g n=ng Fir die Rente: 80-100% AR 2 Rente bis zum
davon ab, ob der Ver- Kanstler, etc.). Oder auch fir Berufsta-

Sprechen, Hande gebrauchen,  Verlust einer der definierten vom mtl. Nettogehalt gewahiten
sicherte weiter arbeiten tige, die aufgrund von Vorerkrankun-

Gehen, Treppensteigen oder Fahigkeiten Endalter

Rl kann. gen oder bestimmten Berufen keine

BU abschlieBen konnen sowie Kinder

Die Dread-Disease-Versicherung  Zahlung nur beim Eintreten o\ - Selbstandige und Unternehmer, 2.8

leistet bei Eintritt von (fest defi-  von Krankheiten entspre- & Fur die Kapitalleistung:  zur Absicherung des Unternehmens/
Leistungsfall zur Ab-

nierten) schweren Krankheiten  chend des bedingungs- Das 3-5 fache des Partners um die Fortfuhrung des Einmalige
sicherung von hoheren

(2.B. Krebs) sowie Herzinfarkt,  gemaBen Katalogs. Keine Jahres-Nettoeinkom-  Betriebs zu sichern. Arbeitnehmer,  Kapitalzahlung
Ausgaben bei schweren

Schlaganfall und oft auch Folgen  Absicherung von laufenden mens die fur besondere Krankheiten eine
Krankheiten

schwerer Unfalle Einnahmen. Zusatzabsicherung suchen.
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Quelle: Ascore Analyse
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INTERVIEW

Thema Einkommenssicherung

Philip Wenzel, Experte fiir Arbeitskraft-Absicherung

Was zeichnet eine Berufsunfa-
higkeits-Versicherung gegenuiber
Absicherungsalternativen aus?

Der Kollege Stephan Kaiser hat mal
sinngemdR gesagt, dass es die einzige
Versicherungist, die meinen Berufim
Leistungsfall beriicksichtigt. Und
tatsdchlich ist es im Leistungsfall ja
so, dass ich nachweisen muss, dass
meine beruflichen Tétigkeiten wegen
einer gesundheitlichen Einschridn-
kung mir nur noch zur Hélfte mog-
lich sind.

Einige Tarife bieten Zusatzleistun-
gen bei Krebs oder anderen schwe-
ren Krankheiten, teils bereits
enthalten, teils als Baustein an.
Wie viel bringen diese?

In den allermeisten Féllen diirfte hier
auch Berufsunfihigkeit vorliegen.
So gesehen sind diese Klauseln alle
tberfliissig. Allerdings ist der Zugang
zur Leistung ganz anders. Da es hier
nicht um BU geht, sondern um eine
Krankheit, muss ich im Leistungs-
fall ,nur“ nachweisen, dass die ent-

bei der BSC GmbH, klirt auf

sprechende Krankheit im geforder-
ten Umfang vorliegt. Ich muss keine
Tétigkeiten auflisten und beweisen,
warum die vorliegende Erkrankung
dazu fiihrt, dass ich meinen Beruf
nur noch zur Hilfte ausiiben kann.
Der Nachweis ist also deutlich ver-
einfacht und sollte in der Regel auch
schneller zur Leistung fithren.

Eignen sich BU-Tarife fir alle
Berufe oder gibt es Alternativen?

Grundsitzlich ja. Je eher ich meine
Arbeitskraft durch eine Umschulung
erhalten konnte, um so wichtiger ist
der Schutz. Ein Akademiker kénnte
theoretisch auch eine Erwerbsunfa-
higkeits-Versicherung abschlieBen
und hitte einen guten Schutz. Denn
wenn er seinen Beruf nur noch zur
Hélfte austiben kann, ist es auch
nicht mehr weit, bis er auch keinen
anderen Job am allgemeinen Arbeits-
markt fiir drei Stunden ausiiben
konnte. Beim Handwerker sieht das
schon wieder anders aus. Deswegen
ist die BUV fiir Handwerker eigentlich
wichtiger. Aber eben auch so teuer,

dass sich diese Berufsgruppe den
Schutz oft nicht leisten will.

Die erste Alternative wire die Er-
werbsunfdhigkeits-Versicherung.
Hier muss ich die finanzielle Liicke
wihrend einer Umschulung schlie-
Ren konnen, denn sie leistet erst,
wenn ich keine drei Stunden mehrin
einem Beruf am allgemeinen Arbeits-
markt arbeiten konnte. Als Leistungs-
ausloser kommen alle gesundheitli-
chen Einschrankungen in Frage.

Die Grundfahigkeits-Versicherung
eignet sich zwar auch als Alternative,
aber die Einschrankungen gegeniiber
der Berufsunfahigkeits-Versicherung
lassen sich nur schwierig greifen.
Denn der Leistungsausldser hat kei-
nerlei Bezug zu meinem Beruf. Ich
miisste also meine tatsdchlichen
beruflichen Tatigkeiten mit den ver-
sicherten Grundfahigkeiten abglei-
chen, um einen Leistungsumfang zu
ermitteln. Das ist kompliziert, aber
nicht unmoéglich.

DAS GESPRACH FUHRTE ELLEN LUDWIG,
ASCORE ANALYSE FUR ,MEIN GELD".

ASCORE

ANALYSE

Unterr‘i‘ehh’e’hs'\(er‘lg"le"iéhe‘ i

Bedingungsvergleiche
Qualitative Tarifvergleiche

DURCHBLICKEN. ZEIT SPAREN.

In kaum einem anderen Land gibt es so viele Tarifvarianten und unterschiedliche
Tarifbedingungen wie in Deutschland. Die Vor- oder Nachteile eines Produkts
aufzuzeigen ist dauBerst aufwendig. Nicht selten muss man in weit Gber 50 Seiten
Tarifunterlagen nach den relevanten Informationen suchen.
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und damit Entscheidungssicherheit fur Sie und lhre Kunden.
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