03| 2017
JUNI | JULI | AUGUST

Mein GEld

A NLEGEIRMAGAZ

/3Mein Geld

VERMOGENSDEPOT CHANCE

Versicherungen als
Alternative zu Strafzinsen?




» Mein Geld

zin

VERMOGENSDEPOT CHANCE

Versicherungen als
Alternative zu Strafzinsen?

5,00%
4,50%
4,00%
3,50%
3,00%
2,50%
2,00%
1,50%
1,00%
0,50%
0,00%

EZB Leitzins

2000 2002 2004 2006 2008

2010 2012 2014 2016

Die andauernde Niedrigzinsphase ist
nicht nur fiir sparwillige Privatleute
ein leidiges Thema, es verdndert auch
das Geschéft der Banken. Die andau-
ernde Nullzinspolitik der EZB ldsst die
Margen der Banken schwinden, was
im letzten Jahr einige Banken und nun
aktuell immer mehr Geldinstitute zu
Strafzinsen im Privatkundengeschéft
veranlasst. Der deutsche ,Sparwelt-
meister muss nun also damitrechnen,
fiir sein Geld auf der hohen Kante noch
bezahlen zu miissen. Laut Bundes-
bank haben die Deutschen rund zwei
Billionen Euro auf Sparbiichern oder
Giro- und Tagesgeldkonten geparkt
— hinzu kommen jahrlich noch frei
werdende Mittel aus ablaufenden
Lebensversicherungen in zweistelliger
Milliardenhohe.

HOHERE RENDITEN GESUCHT

Wer kurzfristig Geld anlegen mdéchte,
kann auf Festgeldkonten setzen oder
in Anleihen oder Aktien investie-
ren. Bei dreijahrigen Festgeldkonten
schafft man zurzeit die Ein-Prozent-
Hiirde vor allem bei ausldndischen

Banken aus dem EU-Raum. Mehr
Rendite versprechen Anleihen und
Aktien, allerdings gilt hier: Je hoher
die Renditemoglichkeiten, desto hoher
das Ausfallrisiko — eine Garantie gibt
es weder bei Aktien noch bei Anleihen.

AN VERSICHERUNGSKONZEPTEN
PARTIZIPIEREN

Vom Rendite- und Garantieansatz
zwischen Festgeld und Wertpapier-
anlagen angesiedelt, konnten Versi-
cherungsprodukte eine interessante
Alternative fiir die Anlage von Ein-
malbetrédgen sein. Die Angebote von
Versicherern sind im Bereich der kurz-
fristigen Einmalanlagen eher rar. Zwar
werden Rentenversicherungen mit
Kapitalwahlrecht gegen Einmalbei-
trag ab 5 Jahren Laufzeit angeboten,
allerdings eignen sich Kapitalversi-
cherungen auf den Todes- und Erle-
bensfall in der Kundenansprache als
Anlagealternative zu Festgeld- oder
Aktienanlagen besser. Die Kapitalver-
sicherung geriet nach dem jahrelangen
Zinsriickgang, verbunden mit einem
stetig sinkenden Rechnungszins, aufs

Abstellgleis. Bei der rein klassischen
Art war man aus der Vergangenheit
satte Garantien und attraktive Uber-
schiisse gewohnt, bei den fondsge-
bundenen Lebensversicherungen
mussten die Alleinstellungsmerk-
male der Lebensversicherung, wie
zum Beispiel lebenslange Renten
oder Absicherung biometrischer Risi-
ken, gesondert heraus gestellt werden
in Abgrenzung zu Bankprodukten.
Nun konnte die Kapitalversicherung
mit modernisierten Produktkon-
zepten angesichts der erniichtern-
den Moglichkeiten der Banken fiir
Einmalbeitrdge wieder interessant
werden. Garantien und Renditemog-
lichkeiten lassen sich in einem Ver-
sicherungsprodukt gut kombinieren
— der Kunde partizipiert an den Vor-
teilen der kollektiven Kapitalanlage
des Versicherers und hat tiber Fonds
oder gemanagte Portfolios im Produkt
verbesserte Renditechancen. Bei der
Entscheidung fiir ein Versicherungs-
produkt mit Einmalbeitrag sind dem
Kunden eine attraktive sowie sichere
Kapitalanlage wichtig. Auch kurze
Laufzeiten, bei denen das Geld stdn-
dig verfiigbar ist, stehen im Fokus. Sie
wiinschen sich solide Ertragschancen,
stehen aber einer reinen Aktien- und

Fondsanlage oft skeptisch gegeniiber.
Und: Viele Kunden méchten zusétz-
lich ihre Hinterbliebenen absichern.
Garantieprodukte werden von Banken
praktisch nicht mehr angeboten und
sind so ein Hoheitsgebiet der Versiche-
rer geworden. Verhilft nun ausgerech-
net die Niedrigzinsphase der fondso-
rientierten Kapitalversicherung gegen
Einmalbeitrag zu einer Renaissance?
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Mehr Chancen als ein Sparbuch und mehr
Sicherheit als ein Aktienfonds

Mit dem der Versicherungskammer Bayern (VKB) kommt ein An-
lagekonzept auf den Markt, das fur kurzfristige Geldanlagen eine attraktive Alternative zu
Fonds bietet. Die zeitgemalie Versicherungslosung gegen Einmalbeitrag verbindet Chance
und Sicherheit auf besondere Weise — so ist der Vermdgensbetrag nicht nur attraktiv ange-

legt, sondern profitiert auch von soliden Absicherungen.

Anlage einmal anders

Das seit Jahren magere Zinsumfeld
macht vielen Sparern das Leben
schwer. Will man Rendite und Zu-
wachs generieren, muss man Mut
zum Risiko haben und in Aktien,
Schwellenlander oder Rohstoffe in-
vestieren — und das ist nicht jeder-
manns Sache. Auf der Suche nach
Sparanlagen, die ein gewisses Mal}
an Sicherheit bieten, geht meist auf
schmerzhafte Weise die Rendite
verloren. Und die Vernunft sagt ei-
nem, dass auch die Matratze kein
sinnvoller Aufbewahrungsort  fir
Geldreserven ist. Was also tun?

Generation 55plus

Hat man die 50 Uberschritten, ist
man meist im Beruf vorangekom-
men und man ist privat gut versorgt.
Es ist aber auch die Zeit, zu der eine
eventuell zu Berufsbeginn abge-
schlossene Lebensversicherung zur
Auszahlung kommt oder ein Erbe
aus der Familie anfallt. Wer den Be-
trag nicht sofort bendtigt und eine
passende Anlagemoglichkeit fir ein
paar Jahre sucht, wird bei der VKB
im VermogensDepot Chance fiindig.

Mehr als ein Depot

Das VermogensDepot Chance kom-
biniert eine Anlagemdglichkeit mit ei-
ner attraktiven Hinterbliebenenleis-
tung und einer zuséatzlichen Dread
Disease Option — so ist das Geld
fur alle Eventualitaten gut aufgeho-
ben. Das Produkt spricht ein breites
Spektrum an Kunden an: Bereits ab
10.000 EUR bis maximal 500.000
EUR konnen als Einmalbeitrag
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in das VermogensDepot Chance
fur eine Laufzeit zwischen 3 und
11 Jahren investiert werden. Gerade
bei einem Einmalbeitrags-Produkt
ist die Kombination von Rendite
und Garantie von zentraler Bedeu-
tung. Die professionelle Portfolio-
verwaltung in der renditeoptimier-
ten Kapitalanlage ,ROK Plus® mit
besonderer Volatilitdtssteuerung
und aktivem Risikomanagement ist
der Renditetreiber des Tarifs und
eroffnet Chancen auf eine attrakti-
ve Auszahlung. Darlber hinaus hat
der Kunde mit einer Garantiezu-
sage von 80% eine solide Sicher-
heit zum Ablauf seines Vertrags.

Flexibel bleiben

Sie haben es sich Uberlegt — das
Geld aus dem VermoégensDepot
Chance soll doch fiir die Altersvor-
sorge verwendet werden? Kein
Problem, denn vor dem Ablauf und
bereits wahrend der Vertragslauf-
zeit des VermogensDepot Chance
kann der Vertrag in den Tarif So-
fortRente oder in den aufgescho-
benen Rententarif PrivatTresor
FlexVario umgewandelt werden.
Damit sichert man sich so ganz ne-
benbei auch noch die Steuervorteile
der privaten Rentenversicherung.

Rendite und Sicherheit - geht das?

Die Renditen eines Aktienfonds und
die Sicherheit eines Sparbuchs —das
istder Wunsch eines jeden Anlegers.
Um diesem Wunsch mdglichst nahe
zu kommen, wird der Einmalbeitrag
in die von den Kaptalanlagespezia-
listen der VKB gemanagte renditeo-
ptimierte Kapitalanlage ,ROK Plus*

Produkt-Statement

und in das Sicherungsvermogen der
VKB angelegt. Damit profitiert man
von attraktiven Ertragschancen bei
kurzer Laufzeit und daruber hinaus
von 80 Prozent Beitragsgarantie
zum Ablauf der Anlage.

Einfaches Produktdesign, das
tiberzeugt

Ob auslaufende Lebensversiche-
rung, Erbschaft, Unternehmens-
oder Immobilienverduflerung, bei
der Anlage des Geldbetrags sind
viele Menschen ratlos. Mit dem
schnorkellos gestalteten Produkt
VermogensDepot Chance schlief3t
die VKB eine Licke fur kurzfris-
tige Anlagen bis 11 Jahre. Das
geradlinige Produktdesign Uber-
zeugt mit der konsequenten Aus-
richtung auf Rendite, ohne auf
Sicherheit zu verzichten. Fur alle,
die den Niedrigzinsen trotzen wol-
len, ist VermogensDepot Chance
eine attraktive Anlagealternative.
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5 Kreissparkasse

Miesbach-Tegernsee

INTERVIEW
VermogensDepot Chance

Die VKB im Gespréach mit Frau Waltraud Bichler
Sparkasse Miesbach - Tegernsee

Die Deutschen haben mehr als 2 149
Milliarden Euro auf Bar-, Giro- und
Tageskonten angespart. Das Anla-
gepotenzial bei den Sparkassen und
Banken ist grof§ —auch aufgrund der
niedrigen Zinsen bzw. drohender
Strafzinsen.

Wenn Sie drei Wiinsche offen
hatten, die ein neues Produkt
von uns erfillen soll, welche
waren das?

WALTRAUD BICHLER: Wir brauch-
ten fiir unsere Kunden eine Anlage
mit einem hohen Mal§ an Sicher-
heit, die auch kiirzere Laufzeiten
abdeckt und zum Ablauf einen mog-
lichst hohen Zinsertrag generiert.
Und so, wie Sie das Produkt bisher
beschrieben haben, erfiillt das Ver-
mogensDepot Chance genau diese
Wiinsche.

Haben Sie bereits Ideen, wie Sie
das VermdégensDepot Chance
gezielt bei lhren Kunden anspre-
chen bzw. bewerben moéchten?

WALTRAUD BICHLER: Wir werden
das Produkt in unser Portfolio auf-
nehmen und im kompletten Markt
schulen. Besonders grof3en Wert wer-

den wir hier auf die Vorstellung der
Highlights des Produkts legen. Die
renditeoptimierte Kapitalanlage ist
bei unseren Verkédufern sehr beliebt
und wird daher groflen Anklang
finden. Und auf die kurzen Laufzei-
ten haben sie gewartet, da hier eine
grof3e Nachfrage herrscht. Die Indivi-
dualkundenberater werden in einer
Veranstaltung fiir Vermogensanlage
informiert, um die Kunden bedarfs-
gerecht beraten zu kdnnen.

Die Werbeunterlagen und Verkaufs-
helfer werden unsere Versicherungs-
beauftragten zur Produkteinfiihrung
in den Geschiftsstellen platzieren.
Zusitzlich priifen wir derzeit die
Moglichkeit, das Produkt auch digi-
tal zu bewerben.

In welcher Kundenzielgruppe
sehen Sie den héchsten Nach-
fragebedarf?

WALTRAUD BICHLER: Die haupt-
sichliche Zielgruppe werden unsere
dlteren, vermogenden Kunden sein,
die eine 12-jdhrige Laufzeit nicht
mehr abschliefen wollen oder kurz-
fristiger anlegen mochten.

VIELEN DANK FUR DAS GESPRACH.

VERSICHERUNG

Highlights Vermégens-
Depot Chance

v  EINFACH UND KOMFORTABEL
Schlankes Produktdesign, Laufzeit
3-11 Jahre; Einzahlung ab 10 000
bis 500 000 Euro Einmalbeitrag
maglich.

v CHANCEN UND SICHERHEIT

IN BALANCE
Attraktive Ertragschancen und da-
riiber hinaus hohe Sicherheit durch
eine 80-prozentige Beitragsgarantie
zum Ablauf.

v  MAXIMALER ANLAGE-
KOMFORT

Beuwidihrtes, selbst gemanagtes

Kapitalanlagekonzept der Versi-

cherungskammer Bayern mit einer

durchschnittlichen Wertentwick-

lungvon 4 Prozent p.a.

v VERFUGBARKEIT

Flexible, kostenlose Moglichkeit,
Teilkapital bis zu einem verblei-
benden Wert von 3 000 Euro zu
entnehmen.

v HINTERBLIEBENENSCHUTZ/
TODESFALL-LEISTUNG

Hinterbliebenenabsicherung ohne

Gesundheitserklirung.

v UMTAUSCHOPTION

Die Unwandlung in unsere sofort
beginnende Rentenversicherung
»SofortRente“ oder unsere kapital-
marktorientierte Altersvorsorge
»PrivatTresor FlexVario“ bietet
zahlreiche Vorteile, wie z. B. le-
benslange Rente, Verlingerung der
Vertragsdauer oder Neujustierung
des Garantieniveaus.

v STEUERVORTEILE

Mithilfe der Umtauschoption in
eine Rentenversicherung sowie der
einkommensteuerfreien Todesfall-
Leistung und Dread Disease Option.



