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SWISS LIFE

Schweizer Vermogensaufbau fiir alle
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Schweizer Vermogensaufbau fiir alle

Das Beste aus zwei Welten: zuverlassige Garantien bei Chancen auf hohe Rendite

Wer in Zeiten niedriger Zinsen und
unruhiger Kapitalmirkte in seine
Altersvorsorge investieren will, muss
sich hdufig zwischen sicheren Garan-
tien oder hohen Renditechancen
entscheiden. Bei der Produktfamilie
Swiss Life Maximo entfillt diese Ent-
scheidung, denn sie bietet das Beste
aus beiden Welten. Swiss Life Maximo
ist in allen drei Schichten verfiigbar:
als Privatrente, in der betrieblichen
Altersversorgung und als staatlich
geforderte Basisrente (Riirup).

CHANCEN AM KAPITALMARKT
INTELLIGENT NUTZEN

Bei der Entwicklung von Swiss Life
Maximo legten die Experten von Swiss
Life viel Wert darauf, bestehende Anla-
geformen zu verbessern und weiter-
zuentwickeln. Uber aktiv gemanagte
Index-Dachfonds nutzen Kunden die
Chancen der Kapitalmirkte in vollem
Umfang. Je nach Risikobereitschaft
koénnen sie aus drei Anlagevarian-
ten mit unterschiedlich hohem Ren-
ten- und Aktienanteil wédhlen. Alle
drei Index-Dachfonds kénnen bereits
einen erfolgreichen, mehrjdhrigen
Track-Rekord vorweisen und haben
ihre Morningstar-Vergleichsgruppe
bisher deutlich geschlagen.

SWISS LIFE MAXIMO UBER-
ZEUGT MIT INNOVATIVEM ANLA-
GEMANAGEMENT

Das Guthaben wird tdglich auf Opti-
mierungsmoglichkeiten gepriift und
bei Bedarf umgeschichtet. Mit dieser
tagesaktuellen Kontrollfunktion hebt

sich Swiss Life Maximo deutlich von
anderen Produkten am Markt ab, die
lediglich auf monatlicher Basis reagie-
ren und etwaige negative Marktent-
wicklungen somit erst viel spéter abfan-
gen konnen. Beim Anlagemanagement
bringt Swiss Life Asset Managers,
der Vermogensverwalter der Swiss
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Swiss Life Maximo Privatrente
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ausgezeichnet
Mit dem Tarifkonzept Swiss Life
Maximo meistert die Swiss Life AG
den Spagat zwischen Niedrigzins und
Attraktivitdtin der Altersversorgung.
Auf der einen Seite sorgt das Funda-
ment mit dem klassischen Deckungs-
stock fiir Sicherheit, auf der anderen
Seite bietet die freie Wahl aus dem
umfangreichen Fondsuniversum mit
tiber 50 Fonds aus 14 Anlageklassen
zusdtzliche Renditechancen. Im
Zentrum sorgt die gewdhlte Anlage-
strategie der erfahrenen Schweizer
Vermogensverwaltung fiir eine opti-
male personliche Ausrichtung der Al-
tersvorsorge: Income (sicherheitsori-
entiert), Balance (ausgewogen) oder

[Privaterente Hybrid]

Life Gruppe, sein Know-how ein. Mit
einem verwalteten Vermogen in Héhe
von knapp 183 Milliarden Schweizer
Franken ist das Unternehmen der viert-
groflte institutionelle Vermogensver-
walter in der Schweiz. Swiss Life steuert
die Garantien bei — mit der Expertise
aus rund 150 Jahren Erfahrung.

Dynamic (wachstumsorientiert). Der
Vermoégensaufbau zwischen Garan-
tie und Rendite wird professionell
gemanaged und durch borsentégli-
che Guthabeniiberpriifung fiir den
Kunden optimiert.

Besonders viele Flexibilitditen wah-
rend der Laufzeit ermdéglichen es
dem Kunden, in den Vertrag einzu-
greifen, ohne ihn wechseln zu miis-
sen: Zum Beispiel sind verschiedene
Gewinnsicherungsmoglichkeiten,
einmalige und laufende Beitrags-
zahlungen kombinierbar und Ka-
pitalentnahmen oder Zuzahlungen
flexibel maoglich.

Die ,care-Option“ zur BUZ fiir die
zusédtzliche lebenslange Leistung
bei Pflegebediirftigkeit und der
»2BU-Retter‘, mit dem bei Zahlungs-
schwierigkeiten der BUZ-Vertrag ei-
genstdndig fortgefiihrt werden kann,
vervollstindigen den ausgezeichne-
ten Versicherungsschutz.

ELLEN LUDWIG - GESCHAFTSFUHRERIN,
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VERSICHERUNG

Swiss Life Maximo ist die passende
Losung zur richtigen Zeit

Interview mit Amar Banerjee, Mitglied der Geschéaftsleitung und Leiter der
Versicherungsproduktion von Swiss Life Deutschland

Herr Banerjee, wie gelingt es lhnen
mit Swiss Life Maximo, den Kunden
im aktuellen Niedrigzinsumfeld
tatsdchlich eine reelle Chance auf
attraktive Renditen

zu eréffnen?

AMAR BANERJEE: Wir haben bei der
Entwicklung von Swiss Life Maximo
sehr viel Wert darauf gelegt, dass
unsere Kunden von den Chancen der
Kapitalmarkte in vollem Umfang pro-
fitieren konnen. Fiir dieses Ziel setzt
Swiss Life Maximo beim Anlagemotor
aufeine aktive Schweizer Vermégens-
verwaltung.

Wie funktioniert das
Produkt im Detail?

AMAR BANERJEE: Swiss Life Maximo
reagiert taglich auf das Geschehen
an den Kapitalmérkten. Dank dieser
schnellen Reaktionsfahigkeit konnen
sich die von uns eingesetzten Swiss
Life Index-Dachfonds auf die best-
mogliche Nutzung von Kapitalmarkt-
chancen konzentrieren. Dieser Ansatz
unterscheidet uns grundsétzlich von
Produkten am Markt, die mit bran-
cheniiblichen Wertsicherungsfonds
auf monatlicher Basis die Verlust-
vermeidung als primére Zielvorgabe
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haben. Swiss Life Maximo dagegen
greift bei etwaigen negativen Markt-
entwicklungen sofort ein und schich-
tet das Guthaben in das sichere Anla-
genfundament um. Durch dieses
professionelle Zusammenspiel zwi-
schen tagesaktueller Kontrolle und
den Swiss Life Index-Dachfonds heben
wir uns deutlich vom Markt ab.

Worin unterscheiden sich die drei
wahlbaren Anlagenstrategien von
Swiss Life Maximo?

AMAR BANERJEE: Wir wollen unse-
ren Kunden dabei helfen, den fiir sie
individuell richtigen Mix aus Sicher-
heit und Rendite zu finden. Die drei
aktiv gemanagten Swiss Life Index-
Dachfonds ,Income®, ,Balance” und
,Dynamic“ enthalten deshalb je nach
Risikobereitschaft der Kunden einen
unterschiedlich hohen Renten- und
Aktienanteil — sicherheitsorientiert,
ausgewogen oder wachstumsorientiert
— der in Abhédngigkeit von der Kapi-
talmarktentwicklung aktiv gesteuert
wird. Unsere Swiss Life Index-Dach-
fonds iiberzeugen {ibrigens bereits
durch einen erfolgreichen, mehrjah-
rigen Track-Rekord und haben ihre
Morningstar-Vergleichsgruppe bisher
deutlich geschlagen.

Renditen sind das eine,
doch wie schaut es mit den
Sicherheiten aus?

AMAR BANERJEE: Diese haben wir
bei Swiss Life Maximo selbstver-
stindlich mit an Bord - so kann zum
Vertragsablauf eine flexibel wiahlbare
Kapitalgarantie vereinbart werden.
Und durch eine innovative automa-
tische Gewinnsicherung kénnen an
den Kapitalmérkten erzielte Ertrédge
sukzessive gesichert werden. Diese
sind dann zum vereinbarten Ver-
tragsablauf unwiderruflich garan-
tiert. Das Besondere dabei: Swiss
Life Maximo bietet diese Moglichkeit
auch dann, wenn urspriinglich gar
keine Garantien vereinbart wurden.
So kann Swiss Life Maximo flexibel
an die sich verdndernden Kunden-
bediirfnisse angepasst werden. In
Verbindung mit dem innovativen
Anlagemotor holt die Gewinnsiche-
rung somit fiir den Kunden das Beste
heraus: Kapitalmarktchancen kon-
nen einerseits weltweit genutzt und
Kapitalmarktrisiken andererseits
durch die vielfiltigen Sicherungsme-
chanismen abgefedert werden.

VIELEN DANK FUR DAS GESPRACH.



Wer braucht
schon eine
prwate Rente
wird immer
wichtiger.

Das Leben ist voller Wendungen.

Unsere Versicherungslosungen passen sich an.

Swiss Life Maximo Privatrente — die private Altersvorsorge,
bei der Sicherheit und Rendite keine Gegensdtze sind.

HOCHSTE
RENTE

Sicherheit mit Renditechancen
Hybrid Servicetarife - Swiss Life Maximo

Franke ' Bornberg
Test 40/2015

Optimieren Sie Ihr Portfolio mit den erstklassigen Produkten von Swiss Life - /’(:

dem fithrenden Schweizer Maklerversicherer. Mit tiber 140 Jahren Erfahrung

in Deutschland sind wir kompetenter und erfahrener Anbieter von privaten S ° L . f’
und betrieblichen Vorsorgelosungen. Damit Sie mit Zuversicht durchs Leben WI1SSL1I¢e
gehen konnen. www.swisslife.de So fingt Zukunftan.



